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Histórico crecimiento interanual de producción 
de petróleo y gas en septiembre de 2024

Crecimiento récord 

La producción dia-
ria de petróleo cru-
do en septiembre de 
2024 fue la más alta 
desde el año 2009, al-
canzando un aumento 
interanual del 15,08%. 
Además, superó en un 
3,03% la producción 
de agosto, reflejando 
un crecimiento soste-
nido que ha marcado 
a la industria durante 
todo el año. 

Este incremento po-
siciona a septiembre 
de 2024 como el punto 
más alto en la produc-
ción anual de petróleo, 
con una cifra diaria de 
116.523 m³, muy su-
perior al promedio his-
tórico de 90.667 m³/
día.

Variación
por cuenca

  
La Cuenca Neuqui-

na, que incluye el fa-
moso yacimiento de 
Vaca Muerta, mostró 
un crecimiento inte-
ranual del 27,13%. Es-
ta cifra refuerza su po-
sición como la cuenca 
más dinámica, en con-
traste con otras cuen-
cas como la Cuya-
na, que decreció un 
6,50%, y la del Gol-
fo San Jorge, con una 
caída del 5,09% res-
pecto al mismo perío-
do de 2023. La Cuen-
ca Austral también 
experimentó un des-
censo interanual del 
5,99%, lo cual resalta 
aún más el rol prepon-
derante de la Cuenca 

Neuquina en el con-
texto de producción 
nacional.

En términos acumu-
lativos, la producción 
de petróleo ha creci-
do un 9,42% en lo que 
va del año. Esta evolu-
ción refleja más de tres 
años de crecimiento 
positivo continuo, se-
ñal de la fortaleza del 
sector petrolero en Ar-
gentina y su capaci-
dad para responder a 
la creciente demanda 
global de hidrocarbu-
ros.

Gas natural 
en expansión

Si bien el crecimien-
to de la producción de 
gas natural fue más 

moderado en compa-
ración con el petróleo, 
septiembre de 2024 se 
destacó por ser el me-
jor mes de septiembre 
registrado en la serie 
histórica.

Con una producción 
total de 147,179 Mm³/
día, el gas natural ex-
perimentó un incre-
mento del 2,78% en 
comparación con sep-
tiembre del año ante-
rior. 

Este crecimiento, 
aunque positivo, estu-
vo influido por una caí-
da del 3,80% respecto 
a agosto de 2024, en 
gran parte debido a la 
variación estacional y 
a factores técnicos en 
algunas cuencas pro-
ductoras.

La Cuenca Neuqui-
na también lideró el 
crecimiento interanual 
en gas natural, con un 
aumento del 6,26%, 
mientras que otras 
cuencas mostraron 
caídas notables, como 
la Cuyana (-28,73%) y 
la del Golfo San Jor-
ge (-6,52%). Estos da-
tos subrayan el papel 
fundamental de la pro-
ducción no convencio-
nal en la Cuenca Neu-
quina, que representa 
una fuente crucial de 
gas para el mercado 
nacional e internacio-
nal.

No convencional 

La producción no 
convencional ha ju-

El pasado septiembre, Argentina registró el ma-
yor crecimiento interanual en la producción de 
petróleo crudo y gas natural del año, según lo 
refleja Alberto Fiandesio en su sitio web “todohi-
drocarburos.com”. Este aumento histórico refle-
ja tanto el potencial de las cuencas productoras 
como el impulso del yacimiento de Vaca Muer-
ta, que ha sido clave para la consolidación de 
la Cuenca Neuquina como el principal motor de 
crecimiento en hidrocarburos en el país.
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gado un papel central 
en el crecimiento de la 
producción de hidro-
carburos en Argentina. 

En septiembre de 
2024, el crudo no con-
vencional represen-
tó el 57,89% de la 
producción nacional, 
mientras que el gas no 
convencional alcanzó 
un 65,13% del total. 

La expansión de 
Vaca Muerta y el avan-
ce en las tecnologías 
de extracción han si-
do determinantes en 
este logro, que sitúa 
a Argentina como un 
actor relevante en la 
producción de hidro-
carburos no conven-
cionales.

Neuquén lidera 

En cuanto a la pro-
ducción de petróleo 
por provincias, Neu-
quén sigue liderando 
con un crecimiento in-
teranual del 33,81%, 
alcanzando 2,105,092 
m³ en septiembre. Es-
ta cifra contrasta con 
los descensos regis-
trados en otras pro-
vincias, como Chubut 
(-5,70%) y La Pampa 
(-9,23%). Neuquén, 
apoyada en el desa-
rrollo de Vaca Muerta, 
es la única provincia 
que muestra un creci-
miento significativo y 
continuo, evidencian-
do su papel central 
en el mapa energético 
nacional.

En gas natural, la 
provincia de Neuquén 
también se mantiene 
al frente, con una pro-
ducción de 3,110,521 
Mm³ en septiembre, 

un 7,13% más que en 
el mismo mes del año 
anterior. 

Esta cifra contras-
ta con caídas en otras 
provincias como Tierra 
del Fuego y Mendoza, 
lo que reafirma el rol 
estratégico de Neu-
quén en el desarrollo 
del gas no convencio-
nal en Argentina.

La expansión de la 
producción de hidro-
carburos en Argentina 
es un reflejo de la cre-
ciente inversión y el 
desarrollo de infraes-
tructura en áreas cla-
ve como Vaca Muerta.

La producción na-
cional de crudo, que 
viene aumentando in-
teranualmente desde 
2021, está en camino 
de cerrar 2024 con un 
crecimiento récord, lo 
que contribuye a for-
talecer la autosuficien-
cia energética del país 
y a posicionarlo como 
un potencial exporta-
dor de hidrocarburos.

Este crecimiento 
sostenido en la pro-
ducción de petróleo y 
gas plantea una pers-
pectiva alentadora pa-
ra la economía argen-
tina, con un impacto 
positivo en el empleo, 
las exportaciones y los 
ingresos fiscales. 

Sin embargo, el de-
sarrollo de nuevas 
tecnologías y la me-
jora continua en la efi-
ciencia de extracción y 
transporte serán esen-
ciales para consolidar 
estos avances y ase-
gurar que la expan-
sión de la industria 
sea sostenible a largo 
plazo.

El gobierno nacional oficializó la 
designación, a partir del 17 de octu-
bre de 2024, de María Carmen Te-
ttamanti en el cargo de Secretaria 
de Energía del Ministerio de Econo-
mía.

Lo hizo a través del decreto 
974/2024, que en su artículo prime-
ro aceptó la renuncia a dicho cargo 
presentada por Eduardo Rodriguez 
Chirillo, quien dirigió la Secreta-
ría de Energía desde el inicio de la 
gestión presidencial de Javier Milei.

Licenciada en Economía, Tetta-
manti había sido designada para el 
cargo hace un par de semanas. Vie-
ne de ejercer diversas funciones en 
empresas privadas del sector ener-
gético, en particular del rubro Gas 
y Petróleo. La nueva Secretaria de 
Energía cuenta con el aval del mi-
nistro Caputo y de Daniel Gonzá-
lez, coordinador de la política de 

Energía y Minería del gobierno.
Tettamanti ha trabajado en com-

pañías del sector, como Camuzzi 
Gas Pampeana, Metrogas, Total 
Austral, el grupo Albanesi, y NRG 
Argentina. Hasta junio de 2023 fue 
gerente general de Camuzzi, una 
de las principales distribuidoras de 
gas natural del país.

María Tettamanti fue 
designada Secretaria de Energía

El Presidente y 
CEO de YPF, Horacio 
Marín, el CEO de Te-
cpetrol, Ricardo Mar-
kous y el Presidente 
de Shell Argentina, 
Germán Burmeister, 
firmaron un convenio 
marco de colabora-
ción para la creación 
de la Mesa de Desa-
rrollo “Redes de valor 
”. La iniciativa busca 
impulsar la produc-
tividad, competitivi-
dad, capacidad, ca-

lidad y compromiso 
de la cadena de valor 
de Vaca Muerta. El 
acuerdo busca crear 
un marco de colabo-
ración para coordinar 
y llevar a cabo accio-
nes esenciales para 
el desarrollo de Vaca 
Muerta, procurando 
asegurar la partici-
pación activa de to-
da la cadena de va-
lor de la cuenca y sus 
alrededores; siempre 
apuntando a cumplir 

con normas de se-
guridad, salud, me-
dio ambiente, calidad 
y técnicas requeri-
das por las empresas 
miembro. Para ello, a 
través de esta Mesa 
las empresas parti-
cipantes realizan in-
versiones y designan 
personas a cargo de 
dar seguimiento e 
impulso a las inicia-
tivas que surjan del 
trabajo conjunto, se 
explicó.

YPF, Tecpetrol y Shell anunciaron 
el acuerdo “Redes de Valor”
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¿Cuál es el principal 
riesgo que enfrenta-
rá YPF si decide ven-
der Metrogas antes de 
que se realice la Revi-
sión Quinquenal Tari-
faria del Gas?

El presidente y CEO 
de YPF, Horacio Ma-
rín, mencionó nueva-
mente la posible venta 
de la participación ma-
yoritaria de la petrole-
ra estatal en Metrogas, 
la principal distribuido-
ra de gas natural por 
redes del país. En una 
exposición en el Con-
sejo Interamericano 
de Comercio y Produc-
ción (CICYP), Marín 
recordó que YPF en-
focará su atención en 
la exploración, produc-
ción y comercializa-
ción de petróleo, en el 
marco del Plan 4X4 di-
señado por su gestión. 
Este enfoque implica 
la salida de la ener-
gética de otros rubros 
y actividades de la in-
dustria.

YPF posee el 70 % 
de Metrogas a través 
de Gas Argentina S.A. 
(GASA). La distribui-

dora abastece a más 
de dos millones de 
clientes en el área me-
tropolitana de Buenos 
Aires, una región den-
samente poblada que 
incluye grandes usi-
nas, clientes industria-
les y comerciales.

“Ahora que está ba-
jo el riesgo país, por si 
alguien quiere inver-
tir”, comentó Marín en 
el CICYP, una entidad 
que agrupa a las prin-
cipales cámaras em-
presariales del país.

Marín aseguró que 
es el momento ade-
cuado para que YPF 
venda su participación 

en Metrogas, justifi-
cándolo en la baja del 
riesgo país. Sin em-
bargo, fuentes cerca-
nas a YPF aclaran que 
la idea no es nueva, ya 
que la distribuidora no 
está dentro del foco de 
la compañía, pero en-
fatizan que una defini-
ción no es inminente.

“No podía vender 
Metrogas a 2.500 pun-
tos de riesgo país. A 
900, sí. No era el mo-
mento al inicio de la 
gestión, estábamos 
defendiendo el patri-
monio de YPF. Ahora 
creo que sí es el mo-
mento. La vendemos y 

ponemos el dinero en 
Vaca Muerta”, señaló 
Marín. Con esto, bus-
ca aprovechar la reva-
lorización en dólares 
de los activos argenti-
nos en los últimos me-
ses.

Sin embargo, fuen-
tes aseguran que no 
se podrá obtener un 
precio competitivo 
hasta que se realice la 
Revisión Quinquenal 
Tarifaria (RQT), que 
brindará previsibilidad 
sobre los ingresos de 
Metrogas en los próxi-
mos cinco años. Esta 
revisión se ha poster-
gado tras el cambio de 
autoridades en la Se-
cretaría de Energía.

El paquete

Quien adquiera Me-
trogas deberá consi-
derar no solo la nece-
sidad de una tarifa que 
cubra los costos, sino 
también la inversión 
necesaria para actuali-
zar el sistema de distri-
bución. Cientos de ki-
lómetros de cañerías 
de hierro fundido en 
baja presión, con alta 
tasa de fugas, y medi-
dores con membranas 
de cuero de cordero —

algunos aún llevan el 
sello de Gas del Esta-
do— causan enormes 
pérdidas, costosas de 
detectar y reparar. Es-
tas redes datan de la 
época de la británi-
ca Primitiva Gas and 
Electric Lighting Com-
pany of Buenos Aires.

Metrogas es la úni-
ca distribuidora con un 
sistema de baja pre-
sión, por lo que las in-
versiones para cum-
plir con la normativa 
son muy altas. Ade-
más, más del 50 % de 
las instalaciones inter-
nas de los usuarios no 
cumplen con las nor-
mas de seguridad.

Fuentes cercanas 
a YPF señalaron que 
Marín ha propuesto 
la venta de Metrogas 
en ocasiones anterio-
res, considerando que 
la distribuidora no de-
be formar parte del nú-
cleo de actividades de 
YPF, aunque insisten 
en que no debe espe-
rarse una definición in-
mediata sobre el tema.

La Ley 24.076 pro-
híbe la integración 
vertical en la indus-
tria: quien transpor-
ta no puede comprar, 
y quien distribuye no 
puede ser productor, 
aunque esta regla se 
relajó tras la crisis de 
la Convertibilidad.

Los compradores 
potenciales de una 
empresa regulada co-
mo Metrogas conside-
ran sus proyecciones 
de ingresos, ya que se 
trata de un negocio ba-
sado en el flujo de ca-
ja. Aunque el gobierno 
de Javier Milei ha auto-
rizado una recomposi-
ción acelerada de tari-
fas este año, aún falta 
la RQT para completar 
la normalización del 

¿Quién quiere comprar Metrogas?
Riesgo país, riesgo regulatorio, infraestructura vieja, inversiones y altos costos operativos

Por María del Rosario 
Martínez
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sector. A pesar de los 
ajustes tarifarios otor-
gados, el ministro de 
Economía, Luis “To-
to” Caputo, busca con-
trolar la inflación y su-
bordinar las tarifas a 
la reducción del défi-
cit fiscal, aunque el se-
cretario Coordinador 
de Economía y Mine-
ría, Daniel González, 
indicó que el gobierno 
no permitirá un nuevo 
atraso tarifario. Has-
ta que se resuelva la 
RQT, es probable que 
se otorguen incremen-
tos ajustados a la infla-
ción.

En este contexto, si 
Metrogas se pone en 
venta ahora, no habrá 
certezas sobre las ta-
rifas que la compañía 
percibirá en los próxi-
mos cinco años, lo que 
afectaría su valuación. 
Por el momento, YPF 
no ha iniciado el pro-
ceso formal de venta, 
ya que aún no ha de-
signado un banco pa-
ra liderar la operación 
ni establecido un cro-
nograma. 

Actualmente, YPF 
controla el 70 % de 
Metrogas. Integra Gas 
Distribution LLC, una 
sociedad del empre-
sario José Luis Man-
zano, posee un 9,23 
%; el Fondo de Ga-
rantía de Sustentabili-
dad (FGS) de la Anses 
controla otro 8,13 %; y 
el 12,64 % restante co-
tiza en Bolsa.

Vista proyecta in-
versiones para 2025 
por más de 1.100 mi-
llones de dólares pa-
ra conectar 60 nue-
vos pozos y alcanzar 
una producción total 
de 100.000 boe/día. 
Además, pronostica 
un EBITDA Proyecta-
do de 1.650 millones 
de dólares, con un cre-
cimiento interanual su-
perior al 40 por ciento.

Los anuncios fue-
ron realizados por Mi-
guel Galuccio, presi-
dente y CEO de Vista, 
en el marco de la pre-
sentación de resulta-
dos del tercer trimes-
tre de 2024. El plan de 
la empresa está en lí-
nea con las priorida-
des de asignación de 
capital que se presen-
taron en el último In-
vestor Day.

La actualización de 
los objetivos fue im-
pulsada por tres hitos 
que ocurrieron duran-
te 2024:

En primer lugar, la 
empresa se encami-
na a lograr una pro-
ducción promedio de 
85.000 boe/d en el 
cuarto trimestre del 
año gracias al aumen-
to de la actividad en 
Vaca Muerta. Esto re-
presentará un aumen-

to de más del 50 % en 
comparación con el 
mismo periodo del año 
anterior.

Además, la compa-
ñía aseguró una capa-
cidad de transporte de 
crudo de 124.000 ba-
rriles diarios para fina-
les de 2025. Y final-
mente, incorporó un 
tercer equipo de per-
foración y un segundo 
set de fractura lo que 
le otorga capacidad 
para seguir creciendo 
en el próximo año.

La compañía in-
formó además que, a 
partir de los nuevos 
objetivos, se está deli-
neando un nuevo plan 
a largo plazo que se-
rá presentado el año 
próximo.

En el tercer trimes-
tre de 2024, Vista lo-

gró una producción to-
tal de 72.825 boe/d, 
lo que representa un 
incremento del 47 % 
en comparación con 
el mismo periodo de 
2023. 

La producción de 
petróleo alcanzó los 
63,499 bbl/d, lo que 
refleja un aumento del 
53 % interanual.

Este crecimien-
to fue impulsado prin-
cipalmente por el au-
mento en la actividad 
de pozos, habiéndose 
conectado 51 nuevos 
pozos en los últimos 
doce meses, con muy 
buenos niveles de pro-
ductividad.

Gracias a estos re-
sultados de produc-
ción, la empresa ex-
portó 3.5 millones de 
barriles de crudo du-

rante el trimestre, 57 
% más que durante 
el mismo trimestre del 
2023.

El lifting cost fue de 
4.7 $/boe, lo que re-
presenta una disminu-
ción del 2 % en com-
paración con el tercer 
trimestre del año pa-
sado.

Los ingresos tota-
les en el tercer trimes-
tre de 2024 fueron de 
462 millones de dóla-
res, lo que representa 
un incremento del 53 
% interanual, impulsa-
do principalmente por 
un aumento del 53 % 
en la producción de 
petróleo. El EBITDA 
ajustado alcanzó los 
310 millones de dóla-
res, lo que significó un 
aumento del 37 % in-
teranual.

Vista planea invertir U$S 1.100 
millones para 2025
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Se inauguraron en 
La Carlota, Córdo-
ba, las obras del Ga-
soducto de Integración 
Federal Tío Pujio-La 
Carlota, que unen el 
Gasoducto Centro con 
el Gasoducto Norte, y 
que ya está inyectan-
do gas de Vaca Muerta 
hacia el norte del país.

Esta obra ejecuta-
da por la estatal Ener-
gía Argentina (Enarsa) 
permite revertir el sen-
tido del flujo de gas, 
logrando transportar 
hasta 15 millones de 
metros cúbicos de gas 
para cubrir la deman-
da de la región cen-
tro y norte, y reempla-
zar el gas que se venía 
importando desde Bo-
livia.

Argentina se aho-
rrará divisas por 1.000 
millones de dólares 
anuales; se potencia-
rá el desarrollo de nue-
vas actividades indus-
triales como la minería 
de litio; y, en una se-
gunda etapa, se podrá 
exportar el gas natural 
hacia otros países de 
la región, destacó la 
secretaría de Energía.

La obra representó 
una inversión de 740 
millones de dólares, de 
los cuales 540 millones 

fueron financiados por 
un préstamo de la CAF 
gestionados durante el 
gobierno anterior.

Entre las principales 
tareas, la Reversión 
incluyó la construc-
ción de un gasoduc-
to de 122,8 kilómetros 
de 36 pulgadas de diá-
metro entre La Carlo-
ta y Tío Pujio para co-
nectar los Gasoductos 
Centro-Oeste y Nor-
te, y dos ampliaciones 
(loops) entre Tío Pu-
jio y Ferreira de 64 ki-
lómetros, con cañerías 
de 30 pulgadas de diá-
metro. Los trabajos se 
completarán con la au-
tomatización de cuatro 
plantas compresoras 
ya existentes (Lumbre-

ra, Lavalle, Dean Fu-
nes y Ferreyra), que se 
realizarán en el primer 
semestre de 2025.

Del acto de inaugu-
ración participaron el 
jefe de Gabinete, Gui-
llermo Francos; el mi-
nistro de Economía, 
Luis Caputo; el go-
bernador de Córdo-
ba, Martín Llaryora; el 
secretario de Coordi-
nación de Energía y 
Minería, Daniel Gon-
zález; y el CEO de la 
empresa SACDE, Da-
mián Mindlin.

Francos destacó 
que “Argentina eligió 
dónde invertir 700 mi-
llones de dólares pa-
ra que eso revierta en 
más riqueza. Con el 

gas seguro, no intermi-
tente, se va generar un 
bienestar que hasta el 
momento no teníamos. 
Vamos a usar nuestro 
gas, a un tercio del va-
lor que usábamos has-
ta el momento para im-
portar”.

Por su parte, el mi-
nistro de Economía 
destacó que “Des-
de el Ministerio traba-
jamos junto a las em-
presas privadas para 
destrabar el primer tra-
mo de la obra que es-
taba sin adjudicar y los 
otros dos tramos que 
ni siquiera se habían 
licitados. Vamos a re-
cuperar el autoabas-
tecimiento energético 
que fue destruido por 

la gestión anterior”.
“Cuando asumió la 

gestión el presidente 
Javier Milei el primer 
tramo de la obra esta-
ba sin adjudicar y con 
sobreprecio, mientras 
que los otros dos tra-
mos ni siquiera se ha-
bían licitado” agregó 
Caputo.

“En febrero de este 
año se iniciaron los tra-
bajos y 9 meses des-
pués la obra está fina-
lizada y abasteciendo 
de gas de Vaca Muerta 
a 7 provincias de la Ar-
gentina: Córdoba, Sal-
ta, Jujuy, Santiago del 
Estero, Catamarca, La 
Rioja y Tucumán”, des-
cribió.

Por su parte, el go-
bernador de Córdoba, 
Martín Llaryora sostu-
vo que “este gasoduc-
to representa mucho 
para los argentinos”. 
“A los cordobeses nos 
va a permitir garanti-
zar primero un precio 
menor para nuestras 
industrias, salir de la 
intermitencia (del sumi-
nistro) que teníamos, y 
además sabiendo que 
Bolivia viene bajando 
su capacidad de pro-
ducción de gas, pode-
mos pasar de ser un 
importador a un expor-

Inauguraron el Gasoducto de Integración 
Federal Tío Pujio-La Carlota
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Paolo Rocca, pre-
sidente del Grupo Te-
chint, sostuvo que “en 
Argentina hay elemen-
tos que están contras-
tando en la agenda 
del gobierno, como es 
la reducción del peso 
del Estado, la cance-
lación del déficit fiscal, 
la reducción de las re-
gulaciones de la eco-
nomía”, al tiempo que 
puntualizó “que es ne-
cesario que el Gobier-
no abra el cepo para 
que lleguen inversio-
nes a la Argentina”.

Rocca habló en 
el marco del Alacero 
Summit 2024. Cuestio-
nó el impacto que tie-
nen en la industria las 
importaciones de Chi-
na y dijo que si bien 
“ayudan a controlar la 
inflación, tienen un po-
der destructivo sobre la 
actividad industrial”.

La advertencia ocu-
rre en momentos en 
que el gobierno de Ja-
vier Milei parece estar 
revisando su posición 
original respecto de las 
relaciones con China, a 
cuyo gobierno cuestio-
nó duramente. 

Rocca sostuvo que 
“mirando hacia el futu-
ro, creo que la agenda 
de la industria siderúr-
gica en América Latina 
debería contemplar:
● El diálogo y la forma-
ción de una alianza en-
tre todos los eslabones 
de nuestras cadenas 
de valor, para crear 
oportunidades para la 
iniciativa privada y re-
ducir el peso del Estado 
en la economía; liberar 
capacidades creativas 
y emprendedoras; re-
ducir la carga tributaria; 
promover la disciplina 
fiscal; y cualquier otra 
medida que fortalezca 
el potencial exportador, 

reduzca la carga tribu-
taria sobre el trabajo y 
mejore la infraestructu-
ra esencial.
● La promoción de una 
inserción internacional 
que aliente el reposi-
cionamiento de las ca-
denas de valor en di-
rección a un Occidente, 
un mundo con el cual 
compartimos valores y 

principios, y con el cual 
nos sentimos en con-
diciones de competir y 
poder construir una in-
tegración eficiente, que 
permita la incorpora-
ción de tecnología e in-
novación. “La industria 
siderúrgica de nuestros 
países puede compe-
tir sin duda con los blo-
ques económicos del 

mundo occidental (Eu-
ropa, USMCA y Ja-
pón). Con China no po-
demos hacerlo porque 
la cancha de juego no 
está nivelada”, sostuvo 
Rocca.
● La descarbonización 
gradual de nuestra ma-
triz productiva, apro-
vechando las ventajas 
competitivas.
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Rocca pidió la apertura del mercado cambiario 
tador no solo a Bolivia, 
sino también a Brasil”.

Damian Mindlin, 
presidente de SAC-
DE y representante 
de la UTE con Techint 
que realizó el tendi-
do destacó que “Es-
tamos viviendo una 
inauguración históri-
ca. La Argentina im-
portó 20.000 millones 
de dólares de gas bo-
liviano en los últimos 
20 años, ahora pode-
mos abastecer el nor-
te con el gas de Vaca 
Muerta, con trabajo ar-
gentino, con inversio-
nes en nuestro país y 
sin dilapidar divisas”. 
“El sector energéti-
co necesita y requiere 
más proyectos como 
este para desarrollar 
su máximo potencial, 
que le permita expor-
tar su energía al mun-
do y contribuir al creci-
miento económico del 
país”.

Daniel González 
explicó que “Argenti-
na está viendo como 
el enorme potencial 
de Vaca Muerta puede 
llegar no solo a Cór-
doba, sino a provin-
cias del norte, sustitu-
yendo energía que ya 
no teníamos porque, 
lamentablemente, la 
cuenca del noroes-
te se fue debilitan-
do. Por esta obra se 
va a transportar el 10 
por ciento del gas ge-
nerado por la Argenti-
na y gracias a este ga-
soducto tenemos gas 
y energía eléctrica pa-
ra muchísimos años”.

De la puesta en 
marcha de la Rever-
sión también partici-
paron la secretaria de 
Energía de la Nación, 
María Tettamanti; di-
rectivos de ENARSA; 
el presidente de Pam-
pa Energía, Marcelo 
Mindlin; y el director 
de Operaciones de Te-
chint, Alejo Calcagno, 
entre otros.

En su presentación también cuestionó importaciones de China
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En el país, la inestabilidad del precio internacional impacta en los precios de los combustibles.

Desde principios de 
octubre de 2024, el 
conflicto entre Israel e 
Irán ha tenido efectos 
significativos en los 
mercados de petró-
leo y gas natural, ge-
nerando una gran vo-
latilidad en los precios 
y despertando la pre-
ocupación de los mer-
cados globales. El 1 
de octubre, Irán lan-
zó más de 180 misiles 
hacia Israel, una ac-
ción que, más allá de 
la tragedia humanita-
ria y el riesgo geopo-
lítico, ha reavivado 
temores sobre la es-
tabilidad del suminis-
tro energético mun-
dial. Esta escalada de 
tensiones se reflejó 
en un incremento ini-
cial del precio del pe-
tróleo, con el crudo 
WTI alcanzando ca-
si los US$ 74 por ba-
rril y el Brent tocando 
los US$ 77 Aunque la 
tendencia al alza ha 
sido generalizada, el 
mercado se encuen-
tra en constante os-
cilación debido a fac-
tores geopolíticos, 
económicos y climá-
ticos, como la incerti-
dumbre sobre las po-
líticas de la Reserva 
Federal de los Esta-
dos Unidos y el im-
pacto del huracán Mil-
ton en Florida.

Inestabilidad 

El riesgo de que Is-
rael pueda responder 
al ataque iraní con un 
asalto a la infraestruc-
tura petrolera de Irán 
es uno de los mayores 
temores actuales del 
mercado energético. 
Las estimaciones su-

gieren que una acción 
de este tipo podría re-
ducir la capacidad ex-
portadora de Irán en 
1.5 millones de barri-
les diarios, lo que in-
dudablemente tendría 
un impacto significa-
tivo en el suministro 
global de crudo y po-
dría disparar aún más 
los precios. 

Esta posibilidad 
mantiene un alto nivel 
de incertidumbre y, al 
mismo tiempo, sugie-
re que una desescala-
da del conflicto podría 
estabilizar los precios, 
si bien aún persis-
ten otros factores que 
contribuyen a la volati-
lidad del mercado.

Factores externos 
Aparte de la tensa 

situación en Oriente 
Medio, otros elemen-
tos están ejerciendo 
una presión conside-
rable sobre los precios 
del crudo. El huracán 
Milton, que golpeó a 
Florida a mediados 
de octubre, ha tenido 
un impacto mixto en 
la demanda de gasoli-
na en la región, el ter-
cer mayor consumi-
dor de combustible en 
Estados Unidos. Aun-

que disminuyó tempo-
ralmente la demanda 
de gasolina, generó 
escasez en algunas 
áreas, lo que aumen-
tó las compras antici-
padas. A nivel global, 
la política monetaria 
de Estados Unidos y 
las crecientes reser-
vas de crudo han con-
tribuido también a mi-
tigar algunas de las 
presiones alcistas, 
equilibrando parcial-
mente el mercado.

Impacto 
en Argentina

En Argentina, la vo-
latilidad de los precios 
internacionales ha te-
nido un efecto direc-
to en los precios de 
los combustibles. Las 
petroleras locales han 
debido ajustar los pre-
cios de la nafta y el 
gasoil para reflejar las 
alzas en el mercado 
global, en un contexto 
en el que la inflación 
ya es elevada. 

Esto se suma a las 
recientes subas de 
impuestos al combus-
tible y a la devalua-
ción del tipo de cam-
bio, aumentando así 

la presión sobre los 
consumidores argen-
tinos.

Adiós a las 
inversiones

Respecto de los 
conflictos en Medio 
Oriente, Argentina tra-
dicionalmente apoyó 
una solución de dos 
estados entre Israel 
y Palestina, en cohe-
rente cumplimiento de 
las resoluciones de 
las Naciones Unidas.  
Una postura de neu-
tralidad en los conflic-
tos geopolíticos que 
le ha facilitado las re-
laciones diplomáticas 
con buena parte del 
mundo y coherente 
con el reclamo de so-
beranía de las Malvi-
nas.

La posición de Es-
tados Unidos e Israel 
en las votaciones de 
la Asamblea Gene-
ral de las Naciones 
Unidas relacionadas 
con la soberanía de 
las Islas Malvinas no 
han sido favorables a 
la Argentina. Tras el 
conflicto del Atlántico 
Sur, Estados Unidos 
ha optado por abste-

nerse o votar en con-
tra de resoluciones 
que abordan la cues-
tión de la soberanía 
de las Malvinas, refle-
jando una cercana al 
Reino Unido. 

Por su parte, Israel 
ha votado en contra 
de las resoluciones 
que apoyan la posi-
ción argentina sobre la 
soberanía de las Islas 
Malvinas. Al igual que 
Estados Unidos, en la 
votación de 2019 so-
bre las Islas Chagos, 
Israel votó en contra 
de la resolución que 
instaba al Reino Uni-
do a devolver el archi-
piélago a Mauricio. 

Cada vez, toma 
más fuerza la hipóte-
sis de que el alinea-
miento incondicional 
con Israel, pudo haber 
influido en la decisión 
de Petronas. Malasia 
es un país mayorita-
riamente musulmán, 
y tiene una postura 
firme de apoyo a Pa-
lestina y no tiene re-
laciones diplomáticas 
formales con Israel.

La postura de Ja-
vier Milei, de apoyo in-
condicional al primer 
ministro israelí, Benja-
mín Netanyahu, rom-
pió con la tradición de 
neutralidad en el con-
flicto de Medio Orien-
te. Recientemente, el 
gobierno malayo in-
cluso prohibió la en-
trada de barcos con 
bandera israelí en sus 
puertos, en el contex-
to del conflicto entre 
Israel y Hamás.

Evolución 
de precios 

La inestabilidad ge-

El conflicto Israel-Irán impacta en el mercado 
mundial de P&G y también en la Argentina
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nerada por el conflic-
to ha afectado los pre-
cios en los mercados 
de América del Norte 
y Europa. En Améri-
ca del Norte, el West 
Texas Intermediate 
(WTI) se cotiza cerca 
de US$ 67.95 por ba-
rril hacia finales de oc-
tubre, después de ha-
ber alcanzado picos 
de US$ 74. En Euro-
pa, el Brent, otro indi-
cador clave, ha des-
cendido a 72.04 US$ 
por barril. Ambas co-
tizaciones muestran 
una variación acumu-
lada negativa duran-
te el año, reflejando 
el impacto de factores 
adicionales como las 
condiciones económi-
cas globales y la des-
aceleración de la de-
manda.

Asia y África

En Asia, la desace-
leración económica 
en China ha influido 
en la reducción de las 
proyecciones de de-
manda de la OPEP, 

afectando también los 
precios en la región. 
En África, aunque el 
conflicto no ha impac-
tado directamente a 
las exportaciones de 
Nigeria y Angola, se 
percibe una tendencia 
de menor crecimiento 
en la demanda.

Oceanía

Aunque Ocea-
nía depende princi-
palmente de impor-
taciones de petróleo, 
la volatilidad global 
ha afectado los cos-
tos energéticos, cau-
sando ajustes en los 
precios locales. Es-
ta situación obliga a 
la región a mantener 
una cautelosa vigilan-
cia sobre el mercado.

El gas natural 
y el conflicto

El conflicto entre Is-
rael e Irán también ha 
afectado al mercado 
del gas natural, espe-
cialmente en términos 
de precios del gas na-

tural licuado (LNG) y 
rutas de transporte. 
La incertidumbre so-
bre la seguridad en el 
Estrecho de Ormuz, 
por donde transita 
gran parte de las ex-
portaciones de LNG, 
ha elevado los pre-
cios en Asia, particu-
larmente en Japón, 
Corea del Sur e In-
dia, grandes importa-
dores de LNG. En Eu-
ropa, la diversificación 
de fuentes tras la cri-
sis energética deri-
vada de la guerra en 
Ucrania ha moderado 
el impacto, aunque la 
demanda europea si-
gue siendo sensible a 
cualquier interrupción 
en el suministro del 
Medio Oriente.

Posibles desarrollos 
futuros

La OPEP ha decidi-
do extender su políti-
ca de recortes de pro-
ducción hasta 2025, 
con el fin de estabi-
lizar los precios. No 
obstante, la deman-

da global sigue sien-
do incierta debido a la 
desaceleración eco-
nómica en China y las 
decisiones de política 
monetaria en Estados 
Unidos. 

Si las tensiones en-
tre Israel e Irán esca-
lan, es probable que 
los precios del cru-
do experimenten un 
nuevo repunte; sin 
embargo, señales de 
distensión podrían es-
tabilizar el mercado.

Perspectiva 
a mediano plazo

El panorama de la 
industria petrolera glo-
bal se caracteriza ac-
tualmente por una alta 
volatilidad y una com-
pleja interacción de 
factores geopolíticos, 
económicos y climáti-
cos. Con una depen-
dencia significativa 
de la región del Me-
dio Oriente y de la po-
lítica de recortes de 
la OPEP, el mercado 
energético se enfren-
ta a un futuro incier-

to. Analistas sugieren 
que, en el corto pla-
zo, la estabilización 
de los precios depen-
derá de una desesca-
lada en las tensiones 
en Medio Oriente. A 
más largo plazo, los 
efectos del cambio cli-
mático, el consumo 
fluctuante en las eco-
nomías emergentes y 
los ajustes en las po-
líticas energéticas po-
drían generar nuevas 
dinámicas en el mer-
cado.

En resumen, el 
conflicto entre Israel 
e Irán continúa ejer-
ciendo una influen-
cia significativa en el 
mercado del petróleo, 
afectando los precios 
y generando volatili-
dad. 

Mientras tanto, 
los países consumi-
dores y productores 
de energía observan 
atentamente cada pa-
so de esta situación 
geopolítica que po-
dría redefinir el pano-
rama energético a ni-
vel mundial.

C.E.C.L.A. LA PAMPA  Cámara de 
Expendedores de Combustibles, Lubricantes
y Afines de La Pampa

C.E.C.A. SAN LUIS Cámara de 
Expendedores de Combustibles y Afines 
de San Luis

C.E.S.COR
Cámara de Estaciones de Servicio 
de Corrientes

Cámara 

P
C.E.P.A.S.E. 
Cámara de Expendedores de Subproductos 
del Petróleo y Anexos de Santiago del Estero 

cecha@cecha.org.ar
www.cecha.org.ar

Av.de Mayo 633 Piso 2 Oficina 12 (1084)
Capital Federal Buenos Aires Argentina -Telefono: 4342-4804 - Fax 4342-9394

C.E.C NEUQUEN Y RIO NEGRO.
Cámara de Expendedores de Combustibles 
y Afines de Neuquén y Río Negro

C.E.C JUJUY
Cámara Expendedores de Combustibles 
de Jujuy

C.E.S.A.N.E. Cámara de Estaciones de Servicio 
y Afines del Nordeste

F.E.C.R.A. Federación de Expendedores de 
Combustibles de la República Argentina

CONFEDERACIÓN DE ENTIDADES DEL COMERCIO DE HIDROCARBUROS 
Y AFINES DE LA REPUBLICA ARGENTINA

C.E.C.A.E.R Cámara de Estaciones 
de Combustibles Anexos 
de Entre Rios.
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YPF oficializó la 
creación de “Argen-
tina LNG S.A.U.” so-
ciedad que se enfoca-
rá en el desarrollo de 
proyectos de infraes-
tructura para la pro-
ducción de gas natu-
ral licuado y derivados 
y su comercialización 
en el mercado local, 
regional e internacio-
nal.

Es objetivo esencial 
para YPF la produc-
ción de Gas Natural 
Licuado sobre la base 
del gas producido pri-
mordialmente en Va-
ca Muerta, con vistas 
a su exportación a ter-
ceros mercados. 

Desde 2021 se ex-
ploró una asociación 
con la malaya Petro-
nas en base a un pro-
yecto de construcción 
de gasoductos desde 
V.M. hasta una plan-
ta en continente para 
la conversión en GNL, 
y su exportación por 
barcos desde un puer-
to específico para es-
ta operatoria. Se esti-
mó una inversión no 
menor a U$S 30.000 
millones.

En las últimas se-
manas trascendió que 

Petronas estaría de-
sistiendo de participar 
-corre un plazo has-
ta diciembre para una 
definición- por lo cual 
YPF encaró conver-
saciones con posibles 
empresas internacio-
nales sustitutas.

También mantiene 
conversaciones con 
otras productoras lo-
cales de gas natural 
(PAE, Pampa Ener-
gía, Total) para una 
asociación con vis-
tas a la producción de 
GNL a una escala me-
nor a mediano plazo, 
utilizando barcos pro-
cesadores.

Argentina LNG 
S.A.U tiene por obje-
to llevar a cabo por sí, 
a través de terceros o 
asociada a terceros, 
proyectos de licuefac-
ción de gas natural, 
incluyendo, pero no li-
mitado a la construc-
ción y/o contratación 
de instalaciones de li-
cuefacción, en eta-
pas consecutivas, que 
pueden incluir instala-
ciones de licuefacción 
nuevas o existentes.

También, la cons-
trucción de infraes-
tructura para el trans-

porte de gas natural 
y/o la contratación de 
capacidad de trans-
porte, en infraestruc-
tura nueva o existen-
te, para asegurar el 
suministro de gas na-
tural necesario para 
los proyectos, así co-
mo la construcción y/o 
la contratación de ins-
talaciones midstream 
complementarias.

Además, la nueva 
empresa podrá enfo-
carse en la construc-
ción de instalaciones 
asociadas al GNL; el 
procesamiento y li-
cuefacción de gas na-
tural, como así tam-
bién la prestación de 
servicios de licue-
facción a terceros; la 
compra de gas natu-
ral, y la comercializa-
ción de gas natural li-
cuado, de los líquidos 
derivados del gas na-
tural y de otros hidro-
carburos.

Asimismo, Argenti-
na LNG está habilita-
da para la contratación 
de fletes marítimos, 
celebración de con-
tratos de chárter, lea-
sing y/o cualquier otra 
modalidad asimilable 
la solicitud de permi-

sos de uso, concesio-
nes, adquisición de 
inmuebles y/o la ce-
lebración y ejecución 
de contratos de con-
cesión y/o afines con 
el propósito de asegu-
rar el ámbito territorial 
necesario para llevar 
adelante las activida-
des mencionadas.

La nueva sociedad 
se ocupará además 
de la tramitación y ob-
tención de los permi-
sos y/o autorizacio-
nes necesarias para 
llevar adelante las ac-
tividades menciona-
das; la inversión, par-
ticipación y aporte de 
capitales en socie-
dades o empresas o 
agrupaciones o unio-
nes transitoria, consti-
tuidas o a constituirse, 
en el país y/o en el ex-
terior, tanto sea para 
negocios en curso o 
a realizarse, vincula-
dos, pero no limitado, 
a las actividades men-
cionadas. 

Para el desarrollo 
de los negocios vincu-
lados a las actividades 
mencionadas, la So-
ciedad podrá celebrar 
todo tipo de contratos 
y realizar operaciones 

financieras en gene-
ral, Project Finance, 
préstamos, otorgar 
avales, fianzas y/o to-
da clase de garan-
tías reales o persona-
les, realizar aportes 
de capital a empresas 
y/o financiación de 
cualquier tipo a per-
sonas jurídicas. Ar-
gentina LNG ha sido 
creada a 99 años, con 
un capital inicial de $ 
30.000.000 represen-
tado por 30.000.000 
acciones ordinarias, 
con derecho a un vo-
to por acción sus-
cripta: YPF, suscribe 
30.000.000 en accio-
nes. La Dirección y 
administración de Ar-
gentina LNG está a 
cargo de un Directorio 
integrado por tres titu-
lares y hasta tres su-
plentes, con mandato 
por dos ejercicios. 

Son sus autorida-
des principales: Pre-
sidente, Gustavo 
Ernesto Di Luzio; Vi-
cepresidente: Pablo 
Gasparutti; Directo-
res: Patricio Dre; y Su-
plentes: Agustín Re-
bello, Marcelo Adrián 
Nuñez y Marcos  Cap-
depont.

YPF activó “Argentina LNG S.A.U.” para 
encarar la licuefacción del gas de V.M.

Otro de los objetivos es la comercialización en los mercados local e internacional
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PECOM anunció 
su regreso a la ope-
ración de campos pe-
troleros con el ingreso 
como titular de la con-
cesión El Trébol – Es-
calante en la provin-
cia de Chubut, luego 
de la firma del Decre-
to de Cesión por parte 
del Gobernador Igna-
cio Torres.

El mandatario es-
tuvo acompañado al 
momento de la firma 
por el Secretario Ge-
neral del Sindicato del 
Petróleo y Gas Priva-
do del Chubut, Jorge 
Loma Ávila, el Presi-
dente de YPF, Horacio 
Marín y el CEO de Pe-
com, Gustavo Astie.

El regreso de PE-
COM como operador 
se produce a partir de 
la adquisición a YPF en 
el Proyecto Andes de 
dicha área y de Cam-
pamento Central - Ca-
ñadón Perdido (50%), 
de la que próxima-
mente asumirá el con-
trol formal. La produc-
ción total de las áreas 
es de 10.250 bbl/día 
de petróleo (incluye el 
100 % de Campamen-
to Central-Cañadón 
Perdido). La compra 
implicó una inversión 
por parte de la compa-
ñía que totalizó USD 
114.500.000. 

PECOM inicia es-
ta nueva etapa como 
operador con la puesta 
en marcha de un mo-
delo productivo que, 
con fuerte foco en téc-
nicas de recuperación 
terciaria, buscará ha-
cer crecer los niveles 
actuales de produc-
ción de las áreas.

En el plano opera-
tivo, serán fundamen-
tales el trabajo man-
comunado con los 

gremios y las empre-
sas de servicios lo-
cales, el diálogo per-
manente con las 
autoridades provincia-
les y municipales, el 
apoyo a las comunida-
des cercanas, y el va-
lor agregado de su re-
curso diferencial: sus 

colaboradores.
La toma de pose-

sión de los activos es 
un hito fundamental en 
la historia de PECOM. 

En agosto de 2015 
PECOM volvió al sec-
tor energético, conso-
lidándose como uno 
de los principales pro-

veedores de servicios, 
obras y productos pa-
ra la industria de oil&-
gas, energía eléctrica 
y minería. Hoy asume 
nuevamente el rol de 
operador. Con más de 
70 años de experien-
cia y junto con Molinos 
Río de la Plata y Mo-

linos Agro forma parte 
del grupo de empresas 
pertenecientes a Pilar, 
Rosario y Luis Perez 
Companc. Con una re-
conocida trayectoria 
en el sector energéti-
co argentino, PECOM 
– que emplea 8000 co-
laboradores.

PECOM asumió como operador de la 
concesión El Trébol - Escalante en Chubut
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La filial sudameri-
cana de Enel, Enel 
Américas, registró un 
tercer trimestre difícil: 
sus utilidades se des-
plomaron un 42,66%, 
alcanzando solo US$ 
175 millones, en com-
paración con los US$ 
306 millones obteni-
dos en el mismo pe-
ríodo de 2023. Según 
su CEO, Aurelio Bus-
tilho, la caída se debe 
a un “efecto negati-
vo de US$ 118 millo-
nes” relacionado con 
retenciones tributarias 
en Perú. Sin embargo, 
en lo que va del año, 
las ganancias aumen-
taron más del 200% a 
US$ 2.400 millones, 
gracias a ventas de 
activos y optimización 
de deudas.

En términos de in-
gresos, Enel Améri-
cas reportó un alza 
interanual de 4,8%, 
llegando a US$ 3.603 
millones entre julio y 
septiembre. No obs-
tante, el Ebitda cayó 
un 6,1%, alcanzan-
do US$ 939 millones. 
Bustilho atribuyó esta 

baja a una menor ge-
neración hidráulica en 
Colombia y a la deva-
luación del real bra-
sileño, lo que incre-
mentó las compras de 
energía en el merca-
do spot. 

Argentina

No obstante las ci-
fras de ganancias, 
Enel, la propietaria 
de Edesur, ostenta un 
compendio de incum-
plimientos a lo largo 
del continente que es 
digno de destacar.

En la Argentina, 
además de la ma-
la calidad del servi-
cio de Edesur -gene-
ralmente por falta de 
inversión- se desta-
can los cortes prolon-
gados del en el área 
metropolitana de Bue-
nos Aires, afectando a 
miles de usuarios du-
rante períodos críti-
cos, como olas de ca-
lor o frío. Edesur ha 
sido multada en diver-
sas ocasiones por in-
cumplimientos en el 
mantenimiento de la 

infraestructura eléctri-
ca, lo que ha contri-
buido a la baja confia-
bilidad del servicio.

Además, mues-
tra retrasos en las in-
versiones compro-
metidas con claros 
incumplimientos con 
las inversiones esti-
puladas en planes re-
gulatorios, lo cual ha 
impactado negativa-
mente en la calidad y 
expansión de la red 
eléctrica. Edesur ha 
sido señalada por su 
lenta respuesta en la 
reposición del servi-
cio tras emergencias 
climáticas, como tor-
mentas, lo que ha ge-
nerado conflictos con 
el ENRE y la posibi-
lidad de sanciones 
más severas, inclu-
yendo la revisión de 
su licencia.

Enel São Paulo

Enel São Paulo ha 
sido investigada por 
el regulador brasile-
ño debido a la pro-
longada interrupción 
del servicio eléctri-

co después de even-
tos climáticos seve-
ros, como tormentas y 
vientos fuertes, afec-
tando a millones de 
usuarios. 

La Agencia Nacio-
nal de Energía Eléc-
trica de Brasil (Ane-
el, regulador) inició un 
proceso contra la mul-
tinacional italiana Enel 
por el apagón masivo 
que dejó a oscuras a 
3,1 millones de usua-
rios en São Paulo y su 
zona metropolitana.

La ANEEL abrió un 
expediente sanciona-
torio ante el “reiterado 
servicio insatisfacto-
rio a los consumido-
res en situaciones de 
emergencia, como el 
fenómeno meteoro-
lógico extremo del 11 
de octubre”, y por “el 
incumplimiento de su 
plan de contingen-
cia” para esos even-
tos climáticos. El in-
forme de la denuncia, 
recoge supuestos “fa-
llos y transgresiones” 
que, en última instan-
cia, podrían llevar a la 
agencia a recomen-

dar la rescisión del 
contrato de concesión 
con Enel.

Además,  se suman 
inversiones incumpli-
das en la red eléctri-
ca, lo que ha llevado 
a problemas de so-
brecarga y fallas en 
el sistema de distri-
bución y la acumu-
lación de multas por 
falta de mantenimien-
to adecuado de la in-
fraestructura, lo que 
ha agravado la situa-
ción de los usuarios 
afectados por cortes 
de energía.

Enel en Perú

En Perú, Enel Dis-
tribución Perú también 
ha enfrentado diver-
sos incumplimientos y 
problemas operativos 
en los últimos años, 
que incluyen:

Cortes de suminis-
tro prolongados es-
pecialmente durante 
eventos climáticos ad-
versos, como lluvias 
torrenciales o sismos. 
La reposición del ser-
vicio ha sido lenta, lo 

Multas a Enel en Sudamérica: ¿Estrategia 
de ganancias o mal gerenciamiento?

La filial sudamericana de Enel, Enel Américas, 
presenta un patrón de incumplimientos en la ca-
lidad del servicio eléctrico, marcado por cortes 
prolongados, deficiencias en mantenimiento e 
inversiones incumplidas en Argentina, Brasil, 
Chile, Perú y Colombia. La estrategia parece 
estar enfocada en maximizar utilidades a cor-
to plazo, aprovechando la laxitud regulatoria de 
los “estados bobos” sudamericanos, lo que per-
mite a la multinacional italiana priorizar la re-
ducción de costos sobre la calidad del servicio 
y la atención al cliente.
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que ha afectado a mi-
les de usuarios en Li-
ma y otras áreas de su 
concesión. Estos cor-
tes recurrentes han 
generado sanciones 
por parte del regula-
dor peruano, Osinerg-
min, por no cumplir 
con los tiempos máxi-
mos permitidos para 
la reposición del ser-
vicio.

Enel Perú ha si-
do señalada por el re-
gulador incaico y por 
asociaciones de con-
sumidores por defi-
ciencias en el man-
tenimiento preventivo 
de la infraestructu-
ra eléctrica, lo que 
ha llevado a una ma-
yor frecuencia de fa-
llas en la red, espe-
cialmente en sectores 
vulnerables.

Las inspecciones 
de Osinergmin han 
identificado proble-
mas de mantenimien-
to en postes, transfor-
madores y líneas de 
transmisión, lo que 
ha resultado en san-
ciones administrati-
vas y multas para la 
empresa. Enel Perú 
ha incumplido con los 
planes de inversión 
comprometidos en la 
mejora de la red eléc-
trica, lo que ha afec-
tado tanto la calidad 
del servicio como la 
expansión de la red 
a áreas más alejadas 
de Lima.

Al igual que en la 
Argentina, Enel re-
gistra quejas por una 
deficiente atención al 
cliente , especialmen-
te en momentos críti-
cos como cortes pro-
longados o fallas en 
el sistema de factu-
ración. Los usuarios 
han reportado dificul-
tades para acceder a 
canales de atención 
en línea y físicos, así 
como respuestas len-
tas o insuficientes a 
las solicitudes de in-

formación y reclamos.
Enel Perú también 

ha enfrentado acusa-
ciones de facturación 
errónea, lo que ha ge-
nerado controversias 
con los usuarios, es-
pecialmente en secto-
res de bajos ingresos, 
que a menudo se ven 
afectados por tarifas 
elevadas sin justifica-
ción clara.

 El regulador ha in-
tervenido en varias 
ocasiones para exi-

gir a Enel correccio-
nes en los procesos 
de facturación y para 
garantizar una mayor 
transparencia en la in-
formación proporcio-
nada a los consumi-
dores.

Osinergmin ha se-
ñalado que la empre-
sa no ha cumplido con 
los plazos estipulados 
para proyectos de mo-
dernización y expan-
sión, lo que afecta di-
rectamente la calidad 

del servicio y limita el 
acceso a una energía 
más confiable. Osi-
nergmin ha iniciado 
varias investigaciones 
y ha impuesto sancio-
nes, exigiendo a Enel 
Distribución Perú me-
joras significativas en 
su desempeño. Sin 
embargo, la falta de 
inversión y el lento 
avance en la moder-
nización de la red si-
guen siendo desafíos 
importantes para la 

empresa en el país.

Colombia

En Colombia, Enel 
Colombia (anterior-
mente conocida como 
Codensa), desplie-
ga los mismos incum-
plimientos y proble-
mas operativos a los 
observados en otras 
subsidiarias de Enel 
en América Latina.

Cortes de ener-
gía prolongados del 
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servicio en Bogotá y 
Cundinamarca, espe-
cialmente durante fe-
nómenos climáticos 
como lluvias intensas 
y tormentas eléctri-
cas. La demora en la 
reposición del servi-
cio ha afectado a mi-
les de usuarios, lo que 
ha generado malestar 
y protestas.

La Superintenden-
cia de Servicios Públi-
cos Domiciliarios (SS-
PD) ha intervenido en 
varias ocasiones, exi-
giendo a la empresa 
que mejore la gestión 
de incidentes y reduz-
ca los tiempos de inte-
rrupción para cumplir 
con los estándares de 
calidad del servicio.

La SSPD sancio-
nó a Enel Colombia 
por deficiencias en el 
mantenimiento pre-
ventivo y correctivo 
de la red eléctrica, lo 
cual ha incrementado 
la frecuencia de las fa-
llas en la infraestruc-
tura. Se identificaron 
problemas en el man-
tenimiento de trans-
formadores, líneas de 
transmisión y postes, 
lo que ha llevado a fa-
llas más frecuentes, 
especialmente en zo-
nas vulnerables de la 
capital y áreas rurales 
de Cundinamarca.

Enel Colombia ha 
sido señalada por no 
cumplir con los pla-
nes de inversión en la 
expansión y moderni-
zación de la red eléc-
trica, lo que afecta la 
calidad del servicio y 
limita la cobertura en 
áreas de rápido cre-
cimiento urbano y ru-
ral. A pesar de las ad-
vertencias, Enel no ha 
completado a tiempo 
proyectos de mejora 
de infraestructura, lo 
que pone en riesgo la 
confiabilidad del sumi-
nistro y la expansión 
de la red en la región.

Al igual que en el 

resto de los países 
de Sudamérica donde 
opera, reclamos por 
errores en la factura-
ción son constantes, 
lo que ha afectado a 
numerosos usuarios, 
quienes a menudo 
reciben facturas con 
montos elevados sin 
explicación clara.

Como si se trata-
se de una “matriz” el 
servicio de atención 
al cliente en Colom-
bia también ha sido 
objeto de críticas por 
ser lento y poco efec-
tivo, especialmente 
durante crisis de cor-
tes prolongados. Los 
usuarios han repor-
tado dificultades para 
acceder a la línea de 
atención y recibir so-
luciones a sus proble-
mas de servicio o fac-
turación.

 Enel Colombia ha 
sido sancionada por 
la SSPD por falta de 
transparencia en la in-
formación proporcio-
nada a los usuarios, 
especialmente en tér-
minos de cortes pro-
gramados, tiempo es-
timado de reposición 
y detalles sobre ajus-
tes de facturación.

La empresa ha reci-
bido advertencias de 
mejorar la comunica-
ción con los usuarios y 
proporcionar informa-
ción precisa y oportu-
na durante situacio-

nes de emergencia o 
en la atención de que-
jas y reclamos.

Enel Chile

Siguiendo el patrón 
del resto de los países 
sudamericanos, Enel 
Chile enfrenta  multas 
millonarias en los úl-
timos años por parte 
de la Superintenden-
cia de Electricidad y 
Combustibles (SEC), 
principalmente debi-
do a cortes prolonga-
dos de energía duran-
te eventos climáticos 
severos, como tor-
mentas y vientos fuer-
tes. En 2021, la em-
presa fue sancionada 
con $3.900 millones 
de pesos por la lenta 
reposición del servicio 
tras un sistema fron-
tal que afectó a miles 
de usuarios en la Re-
gión Metropolitana. La 
SEC ha señalado que 
estos incumplimien-
tos violan las normati-
vas de calidad del su-
ministro eléctrico, ya 
que la empresa no ha 
logrado restablecer el 
servicio en los tiem-
pos establecidos.

Además, Enel Chi-
le recibió sanciones 
por deficiencias en 
la atención al clien-
te y falta de informa-
ción oportuna duran-
te cortes de energía, 
así como por proble-

mas en la comunica-
ción de cortes progra-
mados y cambios en 
la facturación. La SEC 
ha exigido a la em-
presa mejorar su sis-
tema de atención al 
usuario y garantizar 
mayor transparencia 
en la información, en 
cumplimiento con los 
derechos de los con-
sumidores eléctricos.

La compañía tam-
bién ha sido multa-
da por falta de man-
tenimiento preventivo 
en su red eléctrica, lo 
que ha agravado la 
frecuencia de cortes, 
y por incumplimiento 
de inversiones com-
prometidas en la me-
jora de la infraestruc-
tura. 

Estos incumpli-
mientos han impacta-
do negativamente la 
confiabilidad del ser-
vicio, lo que ha lleva-
do a la SEC a exigir a 
Enel Chile que acele-
re el ritmo de sus in-
versiones para asegu-
rar un suministro más 
seguro y constante en 
el país.

Multas y apelaciones

Enel ha optado por 
apelar las multas im-
puestas en los dife-
rentes Estados de 
América Latina, argu-
mentando que algu-
nas sanciones no re-

flejan las inversiones 
ni las mejoras imple-
mentadas en sus ope-
raciones. 

En Brasil, por ejem-
plo, Enel tiene multas 
por más de 300 millo-
nes de reales (apro-
ximadamente US$ 
60 millones) debido a 
apagones prolonga-
dos en São Paulo. La 
empresa ha confirma-
do que parte de las 
multas ha sido paga-
da, mientras que otras 
se encuentran en pro-
ceso de apelación, si-
guiendo el procedi-
miento administrativo 
brasileño.

En otros países, co-
mo Perú y Colombia, 
Enel también ha re-
currido sanciones im-
puestas por incumpli-
mientos en la calidad 
del servicio y falta de 
mantenimiento pre-
ventivo. 

Enel sostiene que 
estos procesos de 
apelación forman par-
te de una estrategia 
para asegurar que las 
sanciones sean justas 
y que se tengan en 
cuenta las inversiones 
realizadas y el con-
texto operativo, es-
pecialmente frente a 
eventos climáticos ad-
versos, que afectan la 
infraestructura.

En Chile, la compa-
ñía ha recurrido algu-
nas de las multas re-
lacionadas con cortes 
de servicio y deficien-
cias en la atención al 
cliente, argumentan-
do ante la Superin-
tendencia de Electri-
cidad y Combustibles 
(SEC) que las sancio-
nes no reflejan com-
pletamente las accio-
nes correctivas y las 
inversiones en la me-
jora de la red eléctri-
ca.

Máximas ganancias

La serie de multas 
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y sanciones que Enel 
ha enfrentado en va-
rios países de Suda-
mérica por problemas 
de calidad del servi-
cio, deficiencias en el 
mantenimiento de la 
red y falta de inversio-
nes comprometidas 
sugiere la presencia 
de un patrón de ope-
ración coordinado en-
focado en maximizar 
las ganancias a cor-
to plazo, sacrificando 
la calidad del servicio. 

Las estrategias co-
munes, como la re-
ducción de Capex, 
demoras en la repo-
sición del servicio y la 
atención deficiente al 
cliente, parecen más 
vinculadas a decisio-
nes corporativas que 
a simples errores de 
gestión local.

Sin embargo, la 
magnitud y frecuen-
cia de los problemas 
también dejan entre-
ver cierto nivel de ino-
perancia de las ge-
rencias locales, que 
no logran anticiparse 
adecuadamente a las 
crisis o manejar de 
forma eficiente las de-
mandas regulatorias. 

La combinación de 
ambas características 
–decisiones estraté-
gicas corporativas y 
fallas operativas lo-
cales– indica un en-
foque de Enel en la 
región que prioriza la 
reducción de costos y 
la optimización de uti-
lidades sobre el cum-
plimiento de los es-
tándares de servicio 
establecidos por los 
reguladores.

Mientras que Enel 
parece implementar 
un modelo de nego-
cios regional con cri-
terios de rentabilidad 
consistentes, la inefi-
ciencia operativa de 
sus subsidiarias tam-
bién contribuye a los 
reiterados incumpli-
mientos. 

Impulsado por YPF, 
el parque solar fotovol-
taico “El Quemado”, 
es el primer proyec-
to de energía eléctrica 
renovable presentado 
al Régimen de Incen-
tivo para Grandes In-
versiones (RIGI).

Cabe destacar ade-
más que YPF anunció 
recientemente que en 
noviembre presentará 
al RIGI el primer pro-
yecto de la industria 
de O&G. Se trata del 
oleoducto Vaca Muer-
ta Sur, que requerirá 
una inversión de U$S 
2.500 millones y ten-
drá una capacidad de 
transporte de 360 mil 
barriles diarios para 
diciembre 2026, con-
virtiendo al país en 
uno de los principales 
exportadores de ener-
gía de la región.

El proyecto “El 
Quemado” fue anun-
ciado por YPF Luz en 
julio 2024 y alcanza-
rá una inversión total 
de U$S 220 millones 
de dólares. El parque, 
que estará ubicado en 
el departamento de 
Las Heras, provincia 
de Mendoza, fue de-

sarrollado junto con 
EMESA (Empresa 
Mendocina de Ener-
gía) y se realizará en 
dos etapas hasta al-
canzar una capacidad 
instalada total de 305 
MW.

La potencia del par-
que equivale a la ener-
gía que utilizan más 

de 233.000 hogares 
y evitará la emisión 
de más de 385.000 
toneladas de dióxido 
de carbono al año. La 
puesta en marcha de 
la primera etapa se 
prevé para el primer 
trimestre de 2026, con 
un plazo de construc-
ción de 18 meses.

YPF presentó el primer proyecto 
de energía renovable al RIGI

Capacidad instalada total: 305 MW.
Etapa I: 200W - Etapa II 105MW.
Inversión total: U$S 220 millones.

Fecha de presentación al RIGI: 25/10/2024.

Características Técnicas:

● Factor de capacidad estimado: 
de 31,4 %.
● Potencia instalada: 305 MW.
● Energía equivalente a más 233.000 hoga-
res.
● Ahorro de 385.000 toneladas 
de CO2e al año.
● Paneles: 518.000 paneles fotovoltaicos bi-
faciales.
● Empleo en etapa de obra: más de 400 per-
sonas en pico de obra.
● Superficie: 530 hectáreas.
● El parque se interconectará al Sistema Ar-
gentino de Transporte Eléctrico (SADI) a tra-

vés una nueva subestación Transformado-
ra.
● Fecha de puesta en operación etapa I: pri-
mer trimestre de 2026.

Acerca de YPF Luz

● YPF Luz (YPF Energía Eléctrica S.A.) es 
una compañía argentina, líder en genera-
ción de energía eléctrica, que opera des-
de 2013. Tiene más de 15 activos en 7 pro-
vincias con una capacidad instalada de 3,3 
GW desde donde genera energía al merca-
do mayorista e industrial. 
Está construyendo otros 418 MW de ener-
gía solar y eólica en proyectos ubicados en 
las provincias de Córdoba, Buenos Aires y 
Mendoza.
● YPF Luz tiene como misión generar ener-
gía rentable, eficiente y sustentable, que op-
timiza los recursos naturales para la produc-
ción de energía térmica y renovable.

Características del Parque Solar 
Fotovoltaico El Quemado:
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La consultora Sig-
num Energy analiza 
aquí las herramientas 
que ofrece la Regula-
ción para garantizar la 
oferta de energía para 
las Industrias y gran-
des usuarios.

En el marco de los 
trascendidos que in-
dican potenciales res-
tricciones de energía 
eléctrica para el vera-
no del año 2025, des-
cribiremos cuales son 
las herramientas nor-
mativas que ofrece la 
regulación actual, pa-
ra que una Industria o 
Gran Usuario pueda 
garantizarse el sumi-
nistro energético. Por 
otro lado, descubrire-
mos cómo esa mayor 
garantía de suminis-
tro puede conseguirse 
acompañado de una 
reducción de los cos-
tos de las tarifas de 
energía, aunque sea 
difícil de creer.

Cuando hablamos 
de garantía de sumi-
nistro de energía eléc-

trica es necesario acla-
rar que las Garantías y 
Respaldos de Energía 
Eléctrica se dividen en 
dos: por un lado, está 
la garantía de “Red” y 
por otro la garantía de 
energía propiamente 
dicha. 

El respaldo de 
“Red” es responsabi-
lidad del distribuidor 
y se refiere a mante-
ner las condiciones 
técnicas de la Red de 

Distribución (Cables, 
Líneas, Transformado-
res, Sub estaciones) 
en forma óptima, pa-
ra poder cumplir con 
los niveles de Calidad 
de Servicio (cantidad 
de cortes y duración) 
y Producto (niveles de 
tensión) que establece 
el Contrato de Conce-
sión que regula su ac-
tividad.

Por otra parte, se 
encuentra la “Ener-

gía”, que se refiere a 
la energía y potencia 
eléctrica. Este respal-
do lo ofrecen los Ge-
neradores del Mer-
cado Eléctrico que 
generan dicha energía 
y no es responsabili-
dad del Distribuidor. 

Garantía de Energía 
ante restricciones del 

Parque Generador

Signum Energy ex-
plica a continuación 
cómo las Industrias 
pueden asegurarse di-
cha “Garantía de Ener-
gía” ante potenciales 
restricciones de de-
manda por falta de 
oferta energética del 
Parque Generador.

El gráfico 1 nos 
muestra la Potencia 
Instalada del Parque 
Generador de Argen-
tina, la Potencia Dis-
ponible y la Potencia 
requerida por la De-
manda en el pico máxi-
mo anual de consumo 
de energía. Como po-
demos observar, en 
los días de verano con 
máximas solicitacio-
nes térmicas el siste-
ma eléctrico es exigido 

al máximo y la Ofer-
ta de Generación Dis-
ponible total propia no 
alcanza a abastecer a 
la demanda interna; lo 
cual solo se logra recu-
rriendo a Generación 
Importada de países li-
mítrofes, en su mayo-
ría de Brasil.

Entonces, duran-
te los picos máximos 
de demanda de vera-
no, la oferta disponi-
ble local soportada por 
la importación de ener-
gía apenas puede ha-
cer frente a la solicitud 
de demanda, incluso 
muchas veces ponien-
do en riesgo la segu-
ridad del sistema por 
hacer uso de reservas 
Operativas de Gene-
ración. Este marco de 
situación podría gene-
rar, potenciales restric-
ciones de demanda.

Cómo antecedentes 
de estas restricciones, 
Signum Energy nos re-
cuerda las efectuadas 
en los meses de Junio 
a Agosto 2007, en que 
la oferta de generación 
eléctrica en Argentina 
no fue capaz de hacer 
frente a la demanda y 
se utilizó lo indicado 
en la Normativa Regu-
latoria para gestionar 
las restricciones de de-
manda a los Grandes 
Usuarios e Industrias. 

Alternativas para 
la adquisición de
 energía eléctrica

Las Industrias y 
Grandes Usuarios 
Comerciales, cuen-
tan con dos alterna-
tivas para adquirir su 
energía: abastecerse 
desde el Distribuidor 
del área o comprar la 
energía en el Mercado 

Cómo garantizar el abastecimiento de energía 
eléctrica a industrias y reducir costos

Con vistas al verano 2025 Signum Energy propone una estrategia
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Eléctrico Mayorista. La 
primera opción provie-
ne del Mercado Spot, 
donde se transaccio-
nan los sobrantes de 
generación y faltan-
tes de demanda no 
contratada. Pero este 
mercado no garantiza 
la energía abastecida. 
La segunda posibilidad 
es comprar la energía 
a un generador priva-
do en el marco de un 
Contrato en el Merca-
do a Término. Este úl-
timo sí garantiza la 
energía para el usuario 
que haya elegido esta 
opción, según lo deta-
lla el Capítulo 4: Mer-
cado a Término de Los 
Procedimientos Ver-
sión XXXIV del Merca-
do Eléctrico Mayorista.

Cómo garantizar 
el abastecimiento 

acompañado por una 
disminución de costos

Signum Energy nos 
aclara que histórica-
mente la compra de 
Energía realizada por 
todos los Distribuido-
res de la República Ar-
gentina es bajo el “Sis-
tema de estabilización 
por trimestres de los 
precios previstos pa-
ra el Mercado Spot”; 
por lo que los usua-
rios que se encuentren 
adquiriendo la ener-
gía bajo este formato 
no tendrán su energía 
garantizada ante res-
tricciones de demanda 
por falta de oferta. 

Lo cual nos lleva a 
concluir que la única 
forma de garantizar la 
oferta energética es la 
de contar con un “Con-
trato a Término” en el 
Mercado Eléctrico Ma-
yorista.

Mayor garantía 
energética a menores 

costos

A diferencia de lo 
que pueden pensar la 
mayoría de los usua-

rios Industriales, la in-
trincada normativa Re-
gulatoria y tarifaria 
ofrece la posibilidad de 
garantizarse el abaste-
cimiento energético y 
a su vez acceder a un 
menor costo de ener-
gía, según nos explica 
Signum Energy. 

Para los casos de 
las Industrias y Gran-
des Usuarios Comer-
ciales encuadrados 
como GUDIS, que bá-
sicamente se refiere a 
usuarios que compran 
la energía al Distribui-
dor del área, con un 
consumo de potencia 
mayor a 300 KW; pa-
sar a adquirir la Ener-
gía en el Mercado 
Eléctrico Mayorista en 

su variante Spot trae-
ría aparejado una dis-
minución de sus cos-
tos entre el 6 y el 15%, 
dependiendo del Distri-
buidor que le preste el 
servicio y dependiendo 
también de la provincia 
y/o municipio donde se 
encuentre instalada la 
Industria.

A continuación, com-
partimos un gráfico 
que compara el Costo 
Mayorista Spot versus 
los Costos Tarifados 
de diferentes Distribui-
dores testigos del país, 
durante el año 2024.

Este porcentaje de 
ahorros puede ampliar-
se, en caso que dichas 
Industrias se sumen al 
“Pool de Compra de 

Energía” gestionado 
por la consultora Sig-
num Energy, que per-
mite a las empresas 
que formen parte del 
mismo acceder a un 
5% de ahorro extra, ya 
que las empresas ac-
tuando en forma con-
junta integran su ener-
gía para confeccionar 
un “Contrato a Termi-
no” por un volumen 
de energía más intere-
sante para las empre-
sas Generadoras. 

Esto permite me-
jorar los precios coti-
zados por estas, ob-
teniendo mayores 
ahorros de los costos 
energéticos, trepando 
a beneficios entre un 
11 y 20%. 

La energía que es 
adquirida a un genera-
dor privado del MEM a 
través de “Contrato a 
Termino”, se encuen-
tra garantizada confor-
mando un combo per-
fecto entre respaldo y 
costos. 

En el gráfico 3, la 
consultora Signum 
Energy comparte infor-
mación y los principa-
les indicadores de su 
Pool de Compra para 
todos aquellos indus-
triales y grandes usua-
rios comerciales que 
estén interesados en 
bajar sus costos ener-
géticos y garantizar 
el abastecimiento en 
tiempos de restriccio-
nes.
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Las instituciones 
financieras de de-
sarrollo de los Paí-
ses Bajos, Canadá y 
Francia, FMO, FinDev 
y Proparco, respecti-
vamente, anunciaron 
la firma de un présta-
mo sindicado de U$S 
100 millones a Gen-
neia con un plazo de 
diez años, marcando 
otro hito para la com-
pañía y para la indus-
tria energética argen-
tina.

Actúa como organi-
zador principal FMO, 
de los Países Ba-
jos, que aportó U$S 
30 millones, en tanto 
que FinDev Canadá, 
institución canadien-
se de financiación 
del desarrollo, y Pro-
parco, filial del Grupo 
Agence Française de 
Développement (Gru-
po AFD), aportaron 
como prestamistas a 
esta operación U$S 
40 y U$S 30 millones, 
respectivamente.

Este nuevo finan-
ciamiento permitirá a 
Genneia expandir su 
capacidad de gene-

ración de energía re-
novable mediante la 
construcción de dos 
proyectos solares fo-
tovoltaicos en los mu-
nicipios de Malargüe 
y Luján de Cuyo, en 
la provincia de Men-
doza.

Ambos parques su-
ministrarán electrici-
dad verde al Mercado 
a Término de Ener-
gías Renovables (MA-
TER), abasteciendo a 
empresas comprome-
tidas con el cumpli-
miento de sus objeti-
vos de sostenibilidad. 
Además, la financia-
ción de estos proyec-
tos, con una capaci-
dad conjunta de 270 
MW, fortalece la es-
trategia de descarbo-
nización de Genneia.

Genneia se ha ase-
gurado un financia-
miento de U$S 100 
millones a diez años 
gracias a la confianza 
de tres entidades fi-
nancieras internacio-
nales: FMO, de quien 
ya cuenta con cuatro 
préstamos; FinDev, 
en su segundo prés-

tamo, y Proparco, en 
su primera alianza 
con la compañía.

Este respaldo re-
fleja el compromiso 
de estos bancos con 
el desarrollo sosteni-
ble, alineándose con 
los proyectos solares 
de Genneia y su con-
tribución a la transi-
ción hacia una matriz 
energética limpia y re-
novable, se indicó.

Con motivo de la 
firma del acuerdo se 
reunieron en las ofi-
cinas de Genneia, el 
presidente de la com-
pañía César Rossi; 
Carlos Palazón, Di-
rector de Adminis-
tración y Finanzas, y 
Gustavo Castagnino, 
Director de Asuntos 
Corporativos, Regu-
latorios y Sustentabi-
lidad.

Por parte de las ins-
tituciones financieras, 
participaron Pauline 
Broertjes, Respon-
sable de Inversiones 
de FMO; Carl Dau-
nar, Responsable de 
Inversiones de Pro-
parco, junto a Mauritz 

Verheijden, embaja-
dor de Países Bajos; 
Reid Sirrs, embajador 
de Canadá y Romain 
Nadal, embajador de 
Francia.

Asimismo, estuvie-
ron presentes repre-
sentantes del Banco 
Comafi y de los es-
tudios de abogados 
Bruchou, PAGBAM y 
Tanoira, que formaron 
parte de la estructura-
ción del acuerdo.

Huib-Jan de Ruij-
ter, Co-Director de In-
versiones, expresó: 
“Estamos encantados 
de seguir apoyando 
a nuestro cliente de 
largo plazo Genneia, 
mediante financia-
miento sostenido, y 
contribuyendo de ma-
nera fundamental a la 
mitigación del cambio 
climático, aportando a 
la transición energé-
tica renovable de Ar-
gentina”.

Paulo Martelli, Vi-
cepresidente y Direc-
tor de Inversiones de 
FinDev Canadá, afir-
mó “Estamos orgullo-
sos de trabajar una 

vez más con Gen-
neia para posibilitar la 
transición de Argenti-
na hacia las energías 
renovables”. “Esta se-
gunda transacción 
pone de relieve la so-
lidez de nuestra aso-
ciación, y esperamos 
seguir consolidando 
esta relación” añadió.

Scarlett Carré de 
Malberg, Subdirecto-
ra de Operaciones de 
Préstamos en Propar-
co, dijo: “En Proparco 
estamos encantados 
de apoyar a Genneia, 
un actor líder en Ar-
gentina comprome-
tido con la transición 
ecológica del país, 
junto a FMO y FinDev 
Canada”.

“Contribuir a au-
mentar la matriz ener-
gética del país mien-
tras promovemos el 
acceso de Argentina 
a una energía limpia, 
confiable y asequi-
ble es un objetivo per-
fectamente alineado 
con la estrategia de 
Proparco en favor de 
nuestro planeta”.

“Esta transacción, 
que fortalece la pre-
sencia de Proparco 
en el sector de ener-
gías renovables en 
Argentina, también es 
una oportunidad para 
reforzar la coopera-
ción de Proparco con 
FMO y FinDev Cana-
da”. agregó.

Carlos Palazón, Di-
rector de Administra-
ción y Finanzas de 
Genneia, destacó: 
“Nos complace anun-
ciar un nuevo acuer-
do de financiación a 
largo plazo con nues-
tro socio de larga data 
de los Países Bajos, 
junto con las recien-
tes asociaciones de 

Bancos de Desarrollo financian U$S 100 millones 
a Genneia para construir dos parques solares
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Genneia, empresa líder en 
energías renovables en Ar-
gentina, y Laboratorio CDV, 
compañía dedicada a la ela-
boración de biológicos para la 
salud animal, anunciaron un 
acuerdo estratégico que con-
templa el 80 % de abasteci-
miento de energía limpia a las 
tres plantas elaboradoras de 
vacunas veterinarias ubicadas 
en el Parque Industrial de Pi-
lar.

Con casi 40 años de expe-
riencia en la investigación y 
elaboración a gran escala de 
biológicos para la sanidad ani-
mal, CDV cuenta con dos mo-
dernas plantas de producción 
organizadas según áreas de 
trabajo, diseñadas de acuer-
do con normativas nacionales 
e internacionales de calidad y 
bioseguridad.

La reciente alianza entre 
ambas compañías se formali-
zó a través del sistema privado 
Mercado a Término de Ener-
gías Renovables (MATER), 
estableciendo un contrato de 
suministro de energía verde 
para sus plantas durante un 
período de siete años, con la 
opción de ser renovados. La 
energía renovable provendrá 
de un conjunto de activos de 
Genneia, compuesto por par-
ques eólicos y solares.

El consumo energético de 
ambas plantas es de 6.400 
MWh por año, lo que equiva-
le al consumo promedio de 
17.225 hogares. Esto significa 
que alrededor de 5.120 MWh 
consumidos son de origen re-
novable. CDV está presen-
te en múltiples mercados glo-
bales, ofreciendo una amplia 
variedad de productos y ser-
vicios enfocados en la preven-
ción. Su portafolio incluye va-
cunas virales y bacterianas, 
vacunas,contra la Fiebre Afto-
sa, además de reactivos y ser-
vicios de diagnóstico.

Juan Roô - gerente General 
de Laboratorio CDV, destacó 
que “en 2024, logramos que 
nuestras dos plantas operen 

con energía eléctrica prove-
niente de fuentes renovables 
gracias a los acuerdos de pro-
visión de energía verde que 
firmamos en 2023, también 
se sumará en esta línea nues-
tra tercera planta en desarrollo 
que estará operativa en 2025”. 

“Esto nos permitirá aumen-
tar la producción en beneficio 
de la sanidad animal, al mis-
mo tiempo que preservamos 
el ambiente. Los altos están-
dares de calidad que ofrece-
mos en nuestras plantas de 
elaboración, alineados con 
las exigencias de los merca-
dos internacionales, refuerzan 
nuestro compromiso con el 
concepto de ‘One Health’, una 
visión que reconoce la interco-
nexión entre la salud humana, 
la salud animal y la salud del 
ecosistema” agregó.

Por su parte, Gustavo Cas-
tagnino, director de Asuntos 
Corporativos, Regulatorios y 
Sustentabilidad | ESG de Gen-
neia agregó: “Estamos orgullo-
sos de poder brindar energía 
verde a una de las compañías 
de sanidad animal más impor-
tantes de Latinoamérica. 

Esta acción nos permite 
continuar avanzando en un 
cambio cada vez más sólido 
en materia de energías reno-
vables para descarbonizar los 
procesos industriales”.

Genneia también acompa-
ñará el desarrollo de la Plan-
ta 3 del Laboratorio CDV. Tras 
una inversión de 80 millones 

de dólares, Laboratorio CDV 
tiene en una etapa avanza-
da de construcción su terce-
ra Planta de elaboración de 
vacunas generales dentro del 
Parque Industrial Pilar, que 
estará operativa durante el pri-
mer semestre de 2025.

Juan Roô afirmó que: 
“Creemos que estamos dando 
un paso firme hacia la soste-
nibilidad al lograr que el 80% 
de todas nuestras operacio-
nes provengan del consumo 
de energías renovables por 
parte de Genneia. Esta incor-
poración se traduce en la re-
ducción de emisiones ambien-
tales, en donde la compañía 
ya cuenta con diversos par-
ques certificados internacio-
nalmente por Verified Carbon 
Standard (VCS). Esto le per-
mite entregar Certificados de 
Reducción de Emisiones de 
CO2 y, desde nuestra com-
pañía, podremos compensar 
las emisiones productivas, lo-
grando disminuir nuestra hue-
lla de carbono”.

CDV es un laboratorio ar-
gentino líder, especializado 
en la elaboración de biológi-
cos para la prevención de en-
fermedades que afectan a los 
rodeos bovinos y ovinos del 
país, con más de 35 años de 
trayectoria en la Argentina. 

También es uno de los pri-
meros centros de diagnóstico 
de enfermedades veterinarias 
y miembro de la Red de Labo-
ratorios de SENASA.

Genneia abastecerá el 80 % 
de la demanda de Laboratorio CDV 

Canadá y Francia”.
“El apoyo de estas 

instituciones refuerza 
nuestro liderazgo en 
Argentina y nos per-
mite cumplir nuestro 
compromiso de su-
ministrar energía re-
novable a grandes 
usuarios industriales, 
avanzando en la des-
carbonización de la 
industria argentina”, 
agregó.

El préstamo tam-
bién califica para el 
2X Challenge, una 
iniciativa lanzada en 
la Cumbre del G7 de 
2018, para movilizar 
inversiones del sec-
tor privado hacia los 
mercados emergen-
tes, dando lugar a di-
versas acciones que 
brinden a las muje-
res un mejor acce-
so a oportunidades 
de liderazgo, empleo 
de calidad, financia-
miento, y apoyo em-
presarial.

El 2X Challenge se 
alinea con el compro-
miso de Genneia de 
fortalecer sus prác-
ticas de inclusión 
de género, donde la 
igualdad de oportuni-
dades se erige como 
uno de sus objetivos 
principales. 

A través de esta 
sinergia, la compa-
ñía no solo reafirma 
su compromiso con 
la equidad, sino que 
también contribuye a 
crear un entorno más 
inclusivo y sostenible, 
se destacó.

Acerca de Genneia 

Genneia es la com-
pañía líder en la pro-
visión de soluciones 
energéticas susten-
tables en Argentina, 
con un 19 % del total 
de la potencia instala-
da, alcanzando el 21 
% de la generación 
de energía eólica y el 
12 % de la solar.
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Internacionales

Sinopec Petroleum 
& Chemical Corpora-
tion (Sinopec) registró 
beneficios netos atri-
buidos de US$ 6300 
millones en los prime-
ros nueve meses de 
este año, lo que su-
pone un retroceso del 
16,6% respecto del 
resultado contabiliza-
do doce meses antes.

Los ingresos opera-
tivos del grupo ascen-
dieron a US$ 330.000 
millones, un 4,2% me-
nos que en el mismo 
periodo de 2023.

La capacidad de 
refinado de petróleo 
fue de 190,69 millo-
nes de toneladas, un 
1,6% menos. Dentro 
de este capítulo, la 
producción de gasoli-
na fue de 49,21 millo-
nes de toneladas, un 
4,1% más, la de dié-
sel 43,29 millones de 
toneladas, un 10,7% 
menos, y la de quero-
seno se situó en 24,10 
millones de tonela-
das, un 10,5% más.

En el tercer trimes-
tre, las ganancias de 
la empresa de hidro-
carburos cayeron un 
55,2%, mientras que 
la facturación ba-
jó un 9,8%

TotalEnergies

TotalEnergies re-
gistró una caída del 
23 % de su beneficio 
neto hasta septiem-
bre, hasta US$13.900 
millones , afectado 
por el descenso del 
precios del sector. 
El resultado fue mejor 
en el tercer trimestre 

del año, con un bene-
ficio de US$ 4.100 mi-
llones.

Al descenso ge-
neralizado del pre-
cio de precios en los 
mercados internacio-
nales especialmen-
te del gas, TotalEner-
gies añadió “la bajada 
muy fuerte” del mar-
gen del refinado en 
Europa, que alcan-
zó el 66 % duran-
te el tercer trimestre. 
La producción de hi-
drocarburos (crudo 
y gas) en los nueve 
primeros meses del 
año fue de 2,43 millo-
nes de barriles equi-
valentes al día, con 
un descenso del 2%. 
En cambio, la pro-
ducción de energía a 
partir de fuentes re-
novables se dispa-
ró un 45%, hasta 
los 19,6 TWh.

Shell

Shell registró un 
beneficio neto atri-

buido de US$ 15.166 
millones en los nue-
ve primeros meses 
de 2024, lo que re-
presenta un retroceso 
del 19,7% en compa-
ración con el resulta-
do contabilizado en 
el mismo periodo de 
2023 por la multina-
cional, que ha anun-
ciado un nuevo plan 
de recompra de accio-
nes de US$ 3.500 mi-
llones. 

La petrolera indi-
có que la caída de 
sus ingresos atribui-
bles en comparación 
con los primeros nue-
ve meses de 2023 re-
flejó los menores már-
genes de refino, así 
como menores már-
genes de comerciali-
zación y optimización 
de GNL, menores pre-
cios de GNL y gas.

En los nueve pri-
meros meses del 
año su cifra de nego-
cio alcanzó los US$ 
222.222 millones, un 
8,6% menos que un 

año antes, incluyendo 
una caída del 7,1% 
en el tercer trimestre, 
hasta US$ 72.462 mi-
llones.

Exxon
 

ExxonMobil (NYSE: 
XOM) presentó los re-
sultados del tercer tri-
mestre por encima de 
las expectativas, ya 
que su producción de 
líquidos alcanzó un 
máximo de 40 años, 
lo que compensó las 
menores rentabilida-
des del petróleo y el 
gas y la debilidad de 
los márgenes de refi-
no

Los beneficios de 
Exxon en el tercer tri-
mestre cayeron con 
respecto al año ante-
rior, debido a la caída 
de los precios del cru-
do y el gas natural y a 
la debilidad del sector 
del refino en todo el 
mundo. Sin embargo, 
los beneficios supe-
raron las previsiones 

de Wall Street gracias 
al aumento de la pro-
ducción en Guyana, 
el Pérmico y los acti-
vos de Pioneer.

Exxon obtuvo unos 
beneficios de US$ 
8.610 millones en el 
tercer trimestre, un 
5% menos que en el 
mismo periodo del 
año anterior. El bene-
ficio por acción fue de 
US$ 1,92 , por enci-
ma de la estimación 
de consenso de 1,87

Las menores ga-
nancias en compa-
ración con el tercer 
trimestre del año pa-
sado reflejaron des-
censos en los már-
genes de refino de 
la industria y en los 
precios del gas na-
tural desde los ni-
veles históricamen-
te altos de 2023. 
Las ganancias se vie-
ron impulsadas por 
una mayor produc-
ción de petróleo y 
gas, incluido el fuerte 
crecimiento de la pro-
ducción de los activos 
de Guyana y el Pér-
mico, incluidos los ac-
tivos de Pioneer en el 
primer trimestre com-
pleto de integración 
de Pioneer tras  la  fu-
sión.

Exxon señaló que 
en el tercer trimes-
tre de 2024 regis-
tró sus mayores vo-
lúmenes de líquidos 
en 40 años.

Los beneficios de la 
división de productos 
energéticos, que in-
cluye refino y ventas, 
se desplomaron en lo 
que va de año has-

Retrocedieron ganancias de petroleras 
en Septiembre
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ta septiembre, «debi-
do a unos márgenes 
de refino de la indus-
tria significativamente 
más débiles, que dis-
minuyeron desde ni-
veles históricamente 
altos, ya que la ofer-
ta procedente de las 
ampliaciones de ca-
pacidad de la indus-
tria superó la deman-
da mundial récord», 
dijeron desde  la  pe-
trolera.

Exxon y el otro gi-
gante estadouniden-
se del petróleo y el 
gas, Chevron, se vie-
ron favorecidos por 
unos volúmenes de 
producción récord, 
que compensaron la 
mayor parte del im-
pacto negativo del 
descenso de los pre-
cios del petróleo y el 
gas en comparación 
con hace un año y 
unos márgenes de re-
fino muy débiles, es-
pecialmente en Euro-
pa.

BP

BP, por su parte, 
anunció una caída del 
30% en su beneficio 
del tercer trimestre, 
hasta US$ 2.300 mi-
llones el más bajo en 
casi cuatro años, las-
trado por la debilidad 
de los márgenes de 
refino y los resultados 
del comercio  de  pe-
tróleo. El descenso 
fue menor de lo es-
perado en medio de 
una ralentización de 
la actividad econó-
mica mundial y de la 
demanda de petró-
leo, especialmente en 
China, pero aumen-
ta la presión sobre 
el CEO Murray Au-
chincloss, que se ha 
comprometido a im-
pulsar el rendimien-
to de BP frente a las 
preocupaciones de 
los inversores sobre 
su estrategia de tran-
sición  energética. 

CAF -banco de de-
sarrollo de América 
Latina y el Caribe-, y 
la Organización Lati-
noamericana de Ener-
gía (OLADE) firmaron 
un Convenio de Coo-
peración Técnica pa-
ra impulsar la integra-
ción energética en los 
países del MERCO-
SUR, Bolivia y Chile. 
Este acuerdo tiene co-
mo objetivo contribuir 
a la transición energé-
tica justa a partir del 
aprovechamiento de 
los recursos gasíferos 
mediante la optimiza-
ción y expansión de 
la infraestructura de 
transporte de gas na-
tural.

En las últimas dé-
cadas, el panorama 
energético ha evolu-
cionado con la incor-
poración de nuevas 
fuentes de aprovisio-
namiento y tecnolo-
gía de regasificación 
de gas natural licua-
do (GNL) en Chile, Ar-
gentina y Brasil.

El desarrollo de ya-
cimientos no conven-
cionales, como la for-
mación Vaca Muerta 
en Argentina, y el im-
pulso de recursos hi-
drocarburíferos en 
aguas profundas de 
Brasil, han abierto 
nuevas oportunidades 
en el  sector  energéti-
co.

Además, a partir de 
los años 2000, el de-
sarrollo mundial del 
mercado de GNL im-
pulsó en la región la 
instalación de plan-
tas de regasificación 
en Chile y Brasil para 
asegurar un suminis-
tro  energético  cons-
tante.

El proyecto de in-
tegración gasífera re-

gional impulsado por 
CAF y OLADE bus-
cará la creación de 
un balance de gas re-
gional que optimice el 
uso de la infraestruc-
tura existente y pro-
yectada. Además, se 
trabajará en escena-
rios de convergencia 
regulatoria que permi-
tan una planificación 
estratégica adecua-
da a las necesidades 
energéticas y econó-
micas de cada país, 
con el fin de avanzar 
hacia una integración 
más equitativa e inclu-
siva, que permita a to-
dos los países de la 
región beneficiarse de 
una red energética efi-
ciente y segura.

El trabajo se divi-
dirá en 5 fases, cada 
una de las cuales cul-
minará con una ins-
tancia presencial de 
validación y consenso 
por parte de los acto-
res relevantes: (i) re-
visión y consolidación 
de estudios disponi-
bles, (ii) elaboración 
de proyección de ofer-
ta y demanda, (iii) opti-
mización de la infraes-
tructura existente, (iv) 
optimización con nue-
vas infraestructuras y 
(v) elaboración de per-
files de proyecto. 

“La integración 
energética regional es 

un pilar fundamental 
para el desarrollo sos-
tenible de América La-
tina. Esta alianza con 
OLADE nos permite 
aunar esfuerzos para 
crear una red energé-
tica más robusta y efi-
ciente que beneficie a 
todos los países invo-
lucrados”, señaló An-
tonio Silveira, gerente 
de Infraestructura Fí-
sica y Transformación 
Digital de CAF.

Por su parte, el se-
cretario ejecutivo de la 
OLADE destacó: “nos 
enorgullece formalizar 
este convenio de coo-
peración con CAF. Es-
ta alianza estratégi-
ca marca un hito en 
nuestro compromi-
so de impulsar la inte-
gración energética en 
los países del MER-
COSUR, Bolivia y Chi-
le. Este acuerdo su-
braya nuestra visión 
compartida de avan-
zar hacia una transi-
ción energética jus-
ta y sostenible”.

“Este convenio mar-
ca un hito en nues-
tro compromiso con 
una transición ener-
gética justa e inclusi-
va. El gas natural ju-
gará un papel crucial 
como energía de tran-
sición, permitiendo re-
ducir emisiones mien-
tras aseguramos el 

acceso a energía con-
fiable y asequible para 
todos”, destacó Jorge 
Srur, Gerente Regio-
nal Sur de CAF.

La firma del conve-
nio tuvo lugar en Asun-
ción, Paraguay, en el 
marco de la IX Sema-
na de la Energía, en-
cuentro que reúne a 
los principales acto-
res energéticos regio-
nales para discutir los 
desafíos y oportunida-
des en la transforma-
ción del sector.

CAF -banco de de-
sarrollo de América 
Latina y el Caribe- tie-
ne como misión impul-
sar el desarrollo sos-
tenible y la integración 
regional, mediante el 
financiamiento de pro-
yectos de los secto-
res público y privado, 
la provisión de coope-
ración técnica y otros 
servicios especializa-
dos. Constituido en 
1970 y conformado en 
la actualidad por 21 
países -19 de Améri-
ca Latina y el Caribe, 
junto a España y Por-
tugal- y 13 bancos pri-
vados, es una de las 
principales fuentes de 
financiamiento multi-
lateral y un importan-
te generador de co-
nocimiento para la 
región. Más  informa-
ción en www.caf.com

Convenio CAF-OLADE para impulsar 
la integración energética en Sudamérica
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La inflación de la 
energía anual en Lati-
noamérica y el Caribe 
se situó en agosto de 
2024 en el 3,36% res-
pecto al mismo mes 
de 2023, la mayor caí-
da desde inicios de 
año, según el reporte 
presentado este mar-
tes por la Organiza-
ción Latinoamericana 
de la Energía (Olade).

En esa misma lí-
nea, la inflación ener-
gética mensual re-
tomó la tendencia 
decreciente que se 
inició en febrero de 
este año, con un des-
censo del 30% con 
respecto a julio, “de-
bido principalmente a 
la caída del precio de 
petróleo de un 7% en-
tre julio y agosto”, de-
talló el informe de la 
organización. 

Por su parte, en los 
países que forman 
parte de la Organiza-
ción para la Coope-
ración y el Desarrollo 
Económico (OCDE), 
entre los que es-
tá Colombia, Chile y 
México, la inflación 
energética cayó sig-
nificativamente des-
de un 3,30% en julio 

hasta un -0,13% en 
agosto. Mientras que 
la inflación total anual 
experimenta el mis-
mo comportamiento 

de caída, pero en me-
nor proporción desde 
un 5,4% en julio a un 
4,7% en agosto.

 “En términos gene-

rales, 31 países de la 
OCDE disminuyen en 
el indicador de infla-
ción energética”, se-
ñaló Olade.

Sobre 
OLADE

La Organización 
Latinoamericana de 
Energía (OLADE) 
es un organismo de 
cooperación, coor-
dinación y asesoría 
técnica, de carácter 
público interguberna-
mental, constituido 
el 2 de noviembre de 
1973 mediante la sus-
cripción del Convenio 
de Lima, ratificado por 
27 países de Améri-
ca Latina y El Caribe, 
con el objetivo funda-
mental de fomentar la 
integración, conser-
vación, racional apro-
vechamiento, comer-
cialización y defensa 
de los recursos ener-
géticos de la Región.

Esta organización 
está integrada por Ar-
gentina, Barbados, 
Belice, Bolivia, Brasil, 
Chile, Colombia, Cos-
ta Rica, Cuba, Ecua-
dor, El Salvador, Gra-
nada, Guatemala, 
Guyana, Haití, Hon-
duras, Jamaica, Perú, 
República Dominica-
na, Surinam, Trinidad 
y Tobago, Uruguay y 
Venezuela.

Inflación energética en Latinoamérica con
una caída del 3,36% en 2024

Informe de OLADE
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A principios de octubre una de las 
tiendas de conveniencia de la mar-
ca Convém, perteneciente al Gru-
po Dislub Equador, alcanzó el pri-
mer puesto del NACS Convenience 
Retailer of the Year Award, el evento 
internacional por excelencia en ten-
dencias del retail. 

El diseño de este proyecto estu-
vo a cargo de la empresa Balko que 
también desarrolló la imagen de 
marca de dichas tiendas y de las es-
taciones de servicio de Dislub ener-
gia y Equador energia.La entrega 

del premio tuvo lugar en Las Vegas, 
un escenario emblemático para la in-
dustria, donde se reunieron líderes y 
profesionales de las principales mar-
cas del sector. 

Asistieron a este evento Gilberto 
Lucena y Xenia Rodrigues respon-
sables del Grupo Forte; David Frei-
dzon y Doca Lins en representación 
del Grupo Dislub Equador y Enrique 
Chardón, CEO de Balko.  Convém 
compitió con proyectos de diversos 
países, como Argentina, Brasil, Mé-
xico, Colombia, Panamá, Chile, Uru-

guay y Perú. Cabe destacar que la 
propuesta de Convém destaca fren-
te a otras tiendas por su esmerada 
oferta de productos premium que 
normalmente no se encuentran en 
otras tiendas de estaciones de ser-
vicio.   A medida que las expectativas 
de los consumidores evolucionan, 
iniciativas como las de Convém son 
un ejemplo y marcan el camino ha-
cia un futuro en el que la calidad, la 
comodidad y una oferta diferencia-
da serán fundamentales para el éxi-
to de este tipo de emprendimientos.

Diseño y confort en el corazón de Manaos

La ministra de Industria, Energía y Mi-
nería, Elisa Facio, presentó el plan de hi-
drógeno verde Kahiros, que se ubicará en 
un predio de 24 hectáreas en el km 298 
de la ruta n.° 2, cerca de Fray Bentos. “Es 
el primer proyecto concreto de hidrógeno 
verde para que funcione en el país. Esti-
mamos que para 2040 se exporten 1.300 
millones de dólares entre hidrógeno y deri-
vados”, indicó.

La fábrica estará operativa en Uruguay 
en 2026, tras una inversión de 38.600.000 
dólares. Se ubicará en el kilómetro 298 
de la ruta nacional n.° 2, próxima a la ciu-
dad de Fray Bentos, departamento de Río 
Negro, en un predio de 24 hectáreas. El 
área directamente afectada ocupa unas 
8,4 hectáreas, incluido el espacio nece-
sario para instalar el parque solar fotovol-
taico, la planta de hidrógeno y  la  hidro-
linera. Comprende la implementación de 
una planta de hidrógeno modular, de esca-
la reducida, integrada por una fotovoltaica 
de 4,8 megavatios pico (MWp) de poten-
cia, un electrolizador PEM de 2 megava-
tios (MW), con una producción anual esti-
mada de 76.700 kilogramos de hidrógeno, 
y una estación de hidrógeno para el alma-
cenamiento y suministro de seis camiones. 
La producción diaria estimada es de 245 
kilogramos, con un consumo de agua de 
unos 4,2 metros cúbicos, el equivalente 
a solo media hora de consumo diario to-
tal habilitado para el sitio de toma de agua 
identificado para el proyecto. El hidrógeno 
generado por el proceso será almacenado 
a alta presión.

En Uruguay se presentó 
Kahiros, el proyecto de una 

planta de H2 verde
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Milicic, empresa ar-
gentina de construc-
ciones y servicios, 
presentó su segun-
do reporte de soste-
nibilidad, que involu-
cra las actividades de 
sus tres Unidades de 
Negocio: construc-
ción y servicio, alqui-
ler de equipos y servi-
cios ambientales. 

Este reporte com-
parte el desempeño 
e impacto en mate-
ria económica, social, 
ambiental y en prácti-
cas de gobernanza.

La elaboración del 
informe se realizó to-
mando como referen-
cia los estándares de 
Global Reporting Ini-
tiative (GRI), los Ob-
jetivos de Desarro-
llo Sostenible (ODS) 
de la Agenda 2030 
de Naciones Unidas 
y los 10 principios de 
Pacto Global, reno-
vando así el compro-

miso de la empresa 
con una gestión sos-
tenible.

 “Este reporte coin-
cide con la celebra-
ción de nuestro 50º 
aniversario, un he-
cho que es motivo de 
satisfacción. Hemos 
crecido acompañan-
do a los principales 
sectores productivos 
y eso nos hace sentir 
responsables del éxi-
to de nuestros clien-
tes y del desarrollo 
del país en industrias 
estratégicas, como la 
energía, el petróleo y 
el gas, las infraestruc-
turas y la minería”, 
expresa Marian Mili-
cic, gerente General 
de la compañía.

Para esquematizar 
el reporte, se identi-
ficaron cinco pilares: 
Negocio, Comunidad, 
Personas, Planeta, 
y el pilar transversal 
de Integridad y Go-

bernanza. Además, la 
empresa cuenta con 
un Comité de Soste-
nibilidad que evalúa 
y aprueba la estrate-
gia, facilitando su im-
plementación.

Milicic tiene su se-
de central en Rosario, 
provincia de Santa 
Fe, la sede de Milicic

Minería en la pro-
vincia de San Juan, 
oficinas comerciales 
en la Ciudad

Autónoma de Bue-
nos Aires y operacio-
nes en el corazón de 

Vaca Muerta, en Añe-
lo, provincia de Neu-
quén. También dis-
pone de oficinas en 
Perú y Uruguay pa-
ra potenciar la capa-
cidad para ofrecer so-
luciones integradas y 
de calidad en múlti-
ples mercados.

Acerca de Milicic

Milicic es una em-
presa argentina de 
construcciones y ser-
vicios con 50 años de 
experiencia en gran-

des obras que han 
acompañado el desa-
rrollo de los principa-
les sectores producti-
vos en Argentina y la 
región.

Con más de 2000 
empleados y más de 
800 proyectos ejecu-
tados, brinda solucio-
nes para los desafíos 
más complejos en mi-
nería, oil & gas, ener-
gía e infraestructura.

Descargar https://dri-
ve.google.com/drive/fol-
ders/1GgLW910xfTTLsU-
x4zU7jBHVsLQoisdnE

Milicic presentó su Reporte de Sostenibilidad 2023

El informe, que abarca sus tres Unidades de 
Negocio, se basa en estándares internaciona-
les y refleja la responsabilidad de la compañía 
hacia sus grupos de interés.

Involucra las actividades en construcción, alquiler de equipos y servicios ambientales


